
Шашмурин Г. А.
Об экономических отношениях
между людьми
(сборник статей)
Пермь 2005

Посвящаю моей маме
Екатерине Венедиктовне
Барановой
•

1. НАИЛУЧШЕЕ ДОКАЗАТЕЛЬСТВО ТОГО, ЧТО ОБЩЕСТВО НАХОДИТСЯ В СОСТОЯНИИ ЭКОНОМИЧЕСКИХ ЗАБЛУЖДЕНИЙ.
Экономическая наука, которая является источником экономических понятий общества, утверждает, что наемный рабочий продает нанимателю свою «рабочую силу», или свой «груд», или «услуги труда» (в разных научных книгах разные мнения), то есть, что наемный рабочий является продавцом указанных товаров нанимателю. Но экономическая наука ничего не говорит о том, что наемный рабочий является покупателем средств производства нанимателя.
Наемный рабочий не имеет своих средств производства и ему приходится пользоваться чужими средствами производства, чтобы зарабатывать себе на жизнь. И поскольку наемный рабочий использует средства производства нанимателя, понятно, что наемный рабочий в своих отношениях с нанимателем является фактически прежде всего покупателем (во временное пользование и в кредит) этих средств производства, так как за использование средств производства нанимателя рабочий должен будет заплатить нанимателю частью своего продукта труда или деньгами (если, например, наемный рабочий делает услуги и сам получает за них деньги). Вместе с тем понятно, что наниматель фактически является продавцом средств производства наемному рабочему.
Экономическая наука не видит, что наемный рабочий является покупателем средств производства нанимателя и что наниматель является продавцом этих средств производства. Поэтому в экономической науке возникли неправильные представления об экономических отношениях наемных рабочих и нанимателей, которые нельзя назвать иначе как заблуждениями, а от экономической науки эти заблуждения перешли в общество.
Следует сказать, что наемные работники, которых не называют «рабочими», также являются фактически покупателями у нанимателей средств, необходимых для их работы.
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2. ЧТО ПРОДАЕТ НАЕМНЫЙ РАБОЧИЙ НАНИМАТЕЛЮ - КАПИТАЛИСТУ
До последнего времени люди считали, что наемный рабочий отдает (продает) нанимателю за заработную плату "рабочую силу" (свою способность к труду) или, по другой точке зрения, свой "труд".
В действительности это не так.
Что в действительности продает наемный рабочий нанимателю выясняется из следующего.
Представим общество начального периода развития капитализма.
Допустим существование в этом обществе мелкого производителя (то есть работника способного своим трудом производить полезные для общества продукты труда), лишившегося всех средств производства.
Допустим существование рядом с этим производителем трех собственников - собственника орудий производства, сдающего эти орудия на временное пользование, собственника сырья - торговца сырьем, покупающего сырье оптом и продающего его в розницу, и торговца - скупщика готовых изделий, готовых продуктов труда.
Производитель, не имея средств производства, не может производить продукты труда для продажи, а поэтому не может получать средства, необходимые ему для поддержания жизни. Ввиду этого производитель вынужден просить средства производства у тех, кто их имеет, хотя бы во временное пользование, в долг.
У собственника орудий производства производитель берет во временное пользование орудия производства, необходимые ему, и обязуется уплатить собственнику плату за это. У торговца сырьем производитель покупает сырье в кредит и обязуется уплатить плату за него впоследствии и процент за кредит, то есть получает кредит в натуральной форме.
После этого производитель может начать производительный труд.
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Превратив сырье в готовый продукт, производитель продает его 
скупщику.

При этом в том, что производитель продает скупщику свой продукт труда, а не что-нибудь другое, сомневаться невозможно.
Скупщик, скупив мелкими партиями, в розницу, готовые продукты труда у данного и многих других таких же или подобных производителей, продает скупленные продукты труда оптом, крупными партиями. Оптовая цена при такой перепродаже бывает (как правило) выше розничной на единицу товара. Скупщик при этом получит некоторую прибыль.
Продав свой продукт труда скупщику, производитель получит некоторую сумму денег, равную розничной (скупочной) цене продукта, по которой производитель продаст продукт скупщику.
Получив у скупщика деньги, производитель уплачивает плату за временное пользование орудиями производства собственнику этих орудий, а также уплачивает цену сырья и процент за кредит сырьем торговцу сырьем.
Торговец сырьем купил сырье оптом, а продает его производителю в розницу. При такой перепродаже оптовая цена сырья бывает (как правило) ниже розничной на единицу товара. Поэтому сумма, которую отдает производитель торговцу сырьем, состоит из розничной цены сырья плюс процент за кредит или, что то же, из оптовой цены купленного производителем количества сырья плюс прибыль торговца сырьем от перепродажи данного количества сырья.
Вся сумма денег, которая останется в распоряжении производителя после всех расчетов с тремя вышеупомянутыми собственниками, составится из розничной (скупочной) цены продукта труда, по которой производитель продаст продукт скупщику, минус розничная цена сырья (в сумме с процентом за кредит), по которой производитель купил сырьё у торговца сырьем, минус плата за временное пользование орудиями производства.
Разность оптовой цены готового продукта и оптовой цены сырья составляет полное увеличение ценности сырья в результате превращения его в готовый продукт. (После перепродажи готового
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продукта скупщиком могут происходить последующие перепродажи продукта и цена продукта при этом может повышаться выше указанной оптовой цены продукта, но это увеличение цены и, вместе с тем, ценности продукта в данном случае не учитывается).
В процессе производства постепенно изнашиваются орудия производства, теряя постепенно свою ценность. Поэтому итоговое увеличение ценности, возникшее в результате изготовления производителем из сырья готового продукта с помощью применявшихся при этом орудий производства, составится из полного увеличения ценности сырья при превращении его в готовый продукт минус амортизационные отчисления на орудия производства, учитывающие постепенную потерю ценности орудий производства, то есть несколько меньше будет полного увеличения ценности сырья при переработке его в готовый продукт. При этом разность между платой, которую уплатит производитель собственнику орудий производства за временное пользование этими орудиями, и амортизационными отчислениями на эти орудия составит прибыль собственника орудий производства.
Из изложенного видно, что доход производителя составится из итогового увеличения ценности, возникшего в процессе производства, минус сумма прибылей всех собственников, включая и процент за кредит.
Теперь произведем анализ превращения рассмотренного мелкого производителя в наемного рабочего.
Допустим, что число собственников сократилось. Допустим, что их два - собственник орудий производства и торговец сырьем одно и то же лицо, скупщик второе.
При этом производитель берет орудия производства во временное пользование и покупает сырье в кредит у одного собственника.
Превратив сырье в готовый продукт, производитель продает готовый продукт скупщику как и в рассмотренном ранее случае.
При этом все товарно-денежные расчеты производителя с собственниками будут те же самые, что и в рассмотренном случае,
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разница будет лишь в том, что плату за временное пользование орудиями производства, плату за сырье и процент за кредит сырьем получит один собственник, а не два.
Теперь, допустим, что, взяв орудия производства во временное пользование и купив сырье в кредит у одного собственника, производитель после обработки сырья продает готовый продукт этому же собственнику, а этот собственник перепродает затем готовый продукт по оптовой цене. В этом единственном («триедином») собственнике совмещаются три собственника, участвовавшие в сделках с производителем в первом рассмотренном случае.
При этом товарно-денежные расчеты между производителем и триединым собственником будут те же самые, что и в первых двух случаях, разница будет лишь в том, что триединый собственник получит все те суммы , которые ранее делились между тремя, а затем между двумя собственниками, а также в том, что производитель уже не получит на руки ту сумму, за которую ранее покупал его продукт труда скупщик, и не будет расплачиваться из этой суммы с собственниками орудий производства и сырья. Триединый собственник просто вычтет все полагающиеся ему выплаты из той цены, по которой он купил готовый продукт у производителя. То есть эти выплаты будут погашены не деньгами, а в натуральной форме, готовым продуктом, а производитель получит на руки лишь ту сумму денег, которая оставалась у него в ранее рассмотренных случаях после всех расчетов с собственниками.
Практические примеры подобных переходных форм от мелкого производителя к наемному рабочему, хотя и не в тех точно формах, которые рассматривались, есть в книге Ленина В.И. «Развитие капитализма в России». Этим. переходным формам от мелкого производителя к наемному рабочему соответствуют и переходные формы торговцев - от скупщика готовых продуктов труда, торговца сырьем и ростовщика к капиталисту, нанимающему наемных рабочих. (См. Ленин В.И.: Сочинения. Том 3, изд. 4-е, стр. 319-320.)
Теперь еще продолжим анализ.
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Допустим, что триединый собственник и производитель договорились о продаже готового продукта этому собственнику еще до изготовления этого продукта, одновременно с получением орудий производства и покупкой сырья в кредит производителем. Допустим также, что за изготовление готового продукта в том количестве, какое производитель изготовлял в предыдущий период анализа, когда он еще не заключал до изготовления продукта соглашения с триединым собственником о продаже последнему готового продукта, триединый собственник обязывается уплатить такую же сумму какую получил производитель в указанный предыдущий период.
Из сравнения двух последних случаев анализа, при которых производитель продает готовый продукт триединому собственнику, видно, что экономические отношения производителя с триединым собственником в этих случаях юридически отличаются тем, что в первом сравниваемом случае производитель не обязан, а во втором случае обязан продать изготовленный им продукт триединому собственнику. Товарно-денежные расчеты производителя и триединого собственника в этих случаях отличаются тем, что в первом случае собственник и производитель подсчитывают сколько должен заплатить производитель триединому собственнику за временное пользование орудиями производства и за сырье и, вместе с тем, какую сумму денег должен получить производитель от триединого собственника, а во втором случае они не делают такого подсчета, поскольку такой подсчет был сделан в первом сравниваемом случае, и производитель получает от триединого собственника такую же сумму денег какую он получил от триединого собственника в первом сравниваемом случае за равное количество готового продукта. И хотя во втором сравниваемом случае производитель и триединый собственник уже не делают указанного подсчета, из сказанного ясно, что доход производителя в этом случае, как и в первом сравниваемом случае, составится фактически из розничной (скупочной) цены продукта труда, по которой производитель продает его триединому собственнику, минус розничная цена сырья (вместе с процентом за
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кредит сырьем), по которой производитель купил сырье у триединого собственника. Ясно также, что в последнем рассмотренном случае расчетов между производителем и триединым собственником производитель продает триединому собственнику свой продукт труда, как и в предыдущих рассмотренных случаях.
Теперь сравним производителя, заключившего с триединым собственником соглашение о продаже последнему продукта труда еще до изготовления его, с наемным рабочим, нанимающимся на работу к нанимателю - капиталисту.
Допустим для сравнения, что наниматель имеет орудия производства, покупает сырье по оптовой цене и продает готовый продукт, изготовленный рабочим, по оптовой цене, то есть, что для нанимателя существуют те же экономические условия что и для триединого собственника.
Наемный рабочий, как и сравниваемый с ним производитель, не имеют собственных средств производства, их экономическое положение одинаково.
По договору найма рабочий получает у нанимателя на время работы орудия производства под свою ответственность, что равнозначно сдаче орудий производства во временное пользование производителю триединым собственником.
По договору найма рабочий получает у нанимателя сырье под свою ответственность, что равнозначно покупке сырья в кредит производителем у триединого собственника.
По договору найма продукт труда, изготовленный рабочим, должен быть отдан нанимателю, что равнозначно соглашению производителя с триединым собственником о продаже последнему продукта труда еще до его изготовления.
Получает наемный рабочий «заработную плату» у нанимателя, которая составляется из итогового увеличения ценности, возникшего в результате изготовления рабочим продукта труда, минус прибыль нанимателя.
Доход производителя, который он получит за свой продукт труда у триединого собственника, составляется из итогового
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увеличения ценности, возникшего в результате изготовления продукта труда производителем, минус прибыль триединого собственника.
Наемный рабочий и наниматель не делают вышеописанных расчетов для определения заработной платы рабочего.
Сравниваемый с наемным рабочим производитель и триединый собственник также не делают вышеописанных расчетов для определения дохода производителя, но из изложенного понятно, что доход производителя является результатом продажи продукта труда производителя триединому собственнику, из цены которого при этой продаже, то есть из розничной (скупочной) цены продукта труда, вычитаются плата за временное пользование орудиями производства и плата за сырье.
Из произведенного сравнения экономических отношений между наемным рабочим и нанимателем-капиталистом (с одной стороны) и производителем и триединым собственником (с другой стороны) видно, что экономические отношения наемного рабочего и нанимателя-капиталиста такие же по своему существу как экономические отношения производителя и триединого собственника, экономические отношения в том и в другом случае не отличаются ни товарно-денежными расчетами, ни юридически, поскольку права и обязанности контрагентов в обоих сравниваемых случаях одинаковы фактически.
И поскольку из предыдущего изложения видно, что производитель продает триединому собственнику свой продукт труда, а не «рабочую силу» и не «труд», то ясно, что товар, который продает наемный рабочий нанимателю-капиталисту — это продукт труда рабочего, хотя это и не видно из договора найма рабочего капиталистом.
Из изложенного видно, что наемный рабочий — это и есть фактически мелкий производитель, лишенный средств производства, берущий во временное пользование у нанимателя-капиталиста орудия производства, покупающий у нанимателя-капиталиста в кредит сырье, и еще до изготовления своего продукта труда обязавшийся продать нанимателю-капиталисту этот свой
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продукт труда, и продающий этот свой продукт нанимателю-капиталисту после его изготовления.
Поскольку экономические отношения наемного рабочего и нанимателя-капиталиста (с одной стороны) и производителя и триединого собственника (с другой стороны) по существу не отличаются друг от друга, то ясно, что прибыль нанимателя-капиталиста, как и прибыль триединого собственника, это сложная прибыль, состоящая из суммы прибылей, а именно, из прибыли от сдачи во временное пользование рабочему орудий производства плюс прибыль от перепродажи сырья рабочему плюс процент за кредит сырьем, взимаемый с рабочего, плюс прибыль от перепродажи продукта труда, купленного у рабочего.
3. ОБ ЭКОНОМИЧЕСКИХ ОТНОШЕНИЯХ НАНИМАТЕЛЯ-КАПИТАЛИСТА И КОЛЛЕКТИВА НАЕМНЫХ РАБОТНИКОВ
На более или менее крупном капиталистическом предприятии работает обычно коллектив наемных работников, между которыми разделен труд, необходимый для производства продукции, которую производит предприятие.
Экономические отношения коллектива наемных работников, не-имеющих собственных средств производства и нанимающихся на работу в капиталистическом предприятии, с нанимателем-капиталистом в принципе такие же какие существуют между индивидуальным наемным рабочим и нанимателем-капиталистом, которые были описаны выше.
Капиталист, организуя свое более или менее крупное предприятие, покупает орудия производства, а также иные средства производства, которые, так же как и орудия производства, постепенно теряют свою ценность (таковы производственные помещения, складские помещения, транспортные средства и др.). Эти средства производства переходят на время работы в пользование наемных работников.
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Это равнозначно передаче коллективу наемных работников этих средств производства во временное пользование за плату.
Капиталист покупает также сырье и иные средства производства, потребляемые в производстве подобно сырью, сразу (таковы топливо, электроэнергия и др.). Эти средства производства передаются наемным работникам.
Это равнозначно перепродаже в кредит этих средств производства наемным работникам.
После изготовления готового продукта общим трудом коллектива наемных работников готовый продукт сдается капиталисту.
Это равнозначно продаже готового продукта капиталисту и возвращению натурального кредита, полученного фактически коллективом наемных работников, уплате процента за кредит и уплате платы за временное пользование средствами производства, постепенно теряющими свою ценность, готовым продуктом.
Капиталист продает готовый продукт на рынке, после чего получит некоторую сумму денег. Из этой суммы вычтутся цена сырья и других средств производства, потребляемых сразу, амортизационные отчисления на орудия производства и другие средства производства, постепенно теряющие свою ценность, и общий фонд заработной платы наемных работников. Остальное составит прибыль капиталиста.
Очевидно, что прибыль нанимателя-капиталиста в этом случае составится (аналогично тому как было выяснено выше) из прибыли от фактической сдачи во временное пользование наемным работникам орудий производства и других средств производства, постепенно теряющих свою ценность, из прибыли от фактической перепродажи наемным работникам сырья и иных средств производства, потребляемых сразу, из процента за кредит, фактически взимаемого с наемных работников, и из прибыли от перепродажи готового продукта, купленного фактически у наемных работников.
К сказанному следует добавить, что каждый индивидуальный наемный рабочий, работающий в коллективе наемных работников,
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получает во временное пользование, в кредит, рабочее место и всё,
что необходимо для работы на этом рабочем месте. А продает
предпринимателю-капиталисту в этом случае рабочий так же
продукт труда. Только продуктом труда рабочего в этом случае
может быть или полностью изготовленный продукт, производимый
на предприятии, если рабочий выполняет все трудовые операции по
производству продукта, или частичный продукт, являющийся
частью производимого предприятием продукта (если например
индивидуальный рабочий работает в составе конвейерной бригады, в итоге работы которой изготавливается полностью изготовленный
продукт).
. -
В составе коллектива наемных работников могут быть и наемные работники умственного труда.
Общий фонд заработной платы наниматель-капиталист делит между всеми работниками нанятого им коллектива в некотором соответствии с трудовым вкладом каждого из них в работу предприятия.
4. О РОЛИ НАНИМАТЕЛЯ-КАПИТАЛИСТА В ПРОИЗВОДСТВЕ
Имея ввиду сказанное во 2-й статье, примем во внимание, что сдача во временное пользование за плату орудий производства, как и всякой другой вещи, это по существу торговля в розницу этими орудиями, так как с каждым новым периодом временного пользования, за каждый из которых собственник получает отдельную плату, всякая вещь, которая берется во временное пользование, теряет часть своей ценности, то есть за каждый ' период временного пользования как бы продается часть вещи, примем также во внимание, что взимание процентов за кредит представляет так же род торговли, при этом "продается" временное пользование деньгами (наличными или безналичными), вполне понятно также, что перепродажа сырья и перепродажа готового продукта труда - это так же формы торговли.
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В свете сказанного ясно, что и деятельность всех отдельных собственников и деятельность триединого собственника и деятельность нанимателя-капиталиста (описанных во 2-й статье) -это одна лишь торговля.
Непосредственный производитель продукта труда (и в том числе наемный рабочий) так же занимается торговлей (он продает свой продукт труда, а кроме того к торговым операциям следует отнести и покупку непосредственным производителем сырья в кредит и получение во временное пользование орудий производства), но его торговля - это непосредническая торговля, поскольку при этом непосредственный производитель не совершает перепродажи одного и того же товара.
Торговля же описанных во 2-й статье собственников и в том числе нанимателя-капиталиста - это посредническая торговля, при которой торговец не производит новых продуктов труда — новых товаров, а покупает и перепродает одни и те же товары.
Из сказанного видно, что прибыль собственников и в том числе нанимателя-капиталиста, описанных во 2-й статье, - это доход от их посреднической торговли.
Как видно из 3-й статьи, на капиталистическом предприятии, на котором работает коллектив наемных работников, наниматель-капиталист так же фактически покупает и перепродает наемным работникам средства производства, покупает у наемных работников и перепродает готовый продукт труда.
Как видно, и на указанном капиталистическом предприятии деятельность нанимателя-капиталиста представляет по своей сущности посредническую торговлю, хотя на таком предприятии наниматель-капиталист может осуществлять и другие функции (общее руководство производством, планирование, финансовые расчеты, решение технических вопросов и др.).
Очевидно, что прибыль нанимателя-капиталиста и на таком предприятии, на котором работает коллектив наемных работников, - это фактически доход от его посреднической торговли.
Если наниматель-капиталист сам выполняет труд, необходимый для осуществления его сложной посреднической торговли (с
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помощью которой осуществляется снабжение и сбыт продукции его предприятия), а так же если он сам выполняет труд, необходимый для осуществления других (вышеуказанных) функций необходимых для производства, то он тем самым принимает трудовое участие в производственном процессе. Но наниматель-капиталист может нанять наемных работников и для осуществления указанных видов труда, а сам не будет принимать непосредственного трудового участия в производственном процессе. При этом предприятие нанимателя-капиталиста, то есть все основные средства производства и оборотные средства производства, имеющиеся на предприятии, месяц за месяцем, год за годом, отдаются во временное пользование, в кредит, наемным работникам.
(Основные средства производства - это орудия производства и другие средства производства, постепенно теряющие свою ценность при их использовании в производстве. Оборотные средства производства - это сырье и другие средства производства, потребляемые сразу в производстве, а так же готовая непроданная продукция и деньги, наличные или безналичные, которые имеются на предприятии для постоянного возобновления путем закупки запасов сырья и других средств производства, потребляемых сразу в производстве.).
Наемные работники, выполняющие труд, который до их найма выполнялся нанимателем-капиталистом, являются фактически торговыми агентами нанимателя, которые осуществляют сложную посредническую торговлю, которую до их найма осуществлял сам наниматель, выполняя так же и другие функции, которые до их найма выполнял наниматель.
Наниматель-капиталист при этом, хотя он не принимает непосредственного участия в производственном процессе, сохраняет право получать прибыль от своего предприятия, а если величина прибыли не будет его удовлетворять, то он имеет право закрыть предприятие и уволить всех наемных работников или сократить производство и уволить часть наемных работников, может он и расширить производство и нанять новых наемных
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работников, если прибыль будет большой, и вообще сохраняет право сделать с предприятием все, что ему выгодно и необходимо.
Капиталист может быть и не единственным собственником предприятия. Собственником предприятия может быть группа капиталистов, доходы которых от предприятия определяются долями их собственности в общей собственности группы капиталистов на данном предприятии.
Следует сказать, что, поскольку капитал представляет собой как бы уже совершённый, накопленный и сохраненный труд, или еще иначе говоря, "овеществленный" труд, без которого непосредственный ("живой") труд не может осуществляться, - это дает возможность утверждать, что доход от вложения капитала в производство имеет трудовое происхождение, хотя владелец капитала при этом не принимает трудового участия в производственном процессе.
5. О РЫНКАХ, О РЫНОЧНЫХ ЦЕНАХ, О ЗАРАБОТНОЙ ПЛАТЕ, О ПРИБЫЛИ
Географические, исторические, экономические и другие причины привели к возникновению в человеческом обществе разделения труда. Вместе с разделением труда в обществе возник обмен продуктами труда, возникли деньги, торговля, рынки.
Рынок — это, в простейшем понимании, большое собрание людей, продающих и покупающих различные товары по ценам, которые возникают, сохраняются на одном уровне или изменяются независимо от какого-либо монополиста или государственного ценообразующего органа, как говорится, "стихийно".
Рыночные цены - это, в простейшем понимании, обменные соотношения различных товаров, выраженные в определенных суммах денег, которых придерживаются все продавцы и покупатели при заключении сделок купли-продажи на данном рынке.
Поскольку участниками рынка (то есть продавцами и покупателями) обычно являются очень многие люди, масса
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продавцов и покупателей, то цены товаров, которых они придерживаются, выглядят как общественно-признанные, общественно-образованные нормы, которым на данном рынке обязаны подчиняться все люди, хотя обычно каждый покупатель желает, чтобы цена покупаемого им товара была возможно меньше, а каждый продавец желает, чтобы цена его товара была возможно больше. При этом цена товара на рынке непосредственно проявляется, получает не только идеальное (существующее в сознании), но и материальное выражение (в определенной сумме денег, передаваемой покупателем продавцу), обычно в итоге торга - торгового спора между покупателем и продавцом, при котором продавец запрашивает некоторую большую цену, а покупатель предлагает некоторую меньшую цену. Если они соглашаются в ходе торга о приемлемой для обоих величине цены, то сделка купли-продажи заключается, а цена, зафиксированная при этом, является, с одной стороны, отражением общественно-признанной ее величины, а с другой стороны, отражением влияния на нее отдельного продавца и отдельного покупателя, заключивших сделку купли-продажи.
В свете сказанного понятно, что даже на одном и том же рынке и в одно время цены на одни и те же товары не бывают совершенно одинаковыми, так как в сознании каждого отдельного продавца или покупателя рыночная цена является лишь ориентировочной, но ни в какой мере не абсолютно неизменной величиной. Поэтому, например, тот покупатель, который не хочет терять времени на поиски более дешевого товара, покупает его быстро, но платит за него в этом случае чаще всего более высокую цену, чем в том случае, если бы он поискал более дешевый товар, а тот продавец, который стремится побыстрее продать свой товар, снижает его цену по сравнению с ценой, по которой продают этот же товар другие продавцы.
Как видно, цены товаров на рынке не являются вполне определенными величинами, они являются лишь ценовыми ориентирами.
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С течением же времени цены (то есть ценовые ориентиры, точнее говоря) на одни и те же товары на одном и том же рынке всегда изменяются в зависимости от изменения соотношения спроса и предложения. Если повышается спрос на товар - цена повышается, при понижении спроса - цена снижается. Если повышается предложение товара - цена снижается, при понижении предложения — цена повышается.
Известно также, что если какой-то рынок отделен от другого рынка какими-либо препятствиями, например большим расстоянием между рынками или какими либо географическими препятствиями (морем, горами и т.п.) или государственными границами, то на таких рынках возникают в одно и то же время разные цены на одни и те же товары.
Для более четкого понимания вопроса о том, что такое рынок и рыночные цены, можно ввести понятие "идеальный свободный рынок".
Идеальный свободный рынок — это такой рынок, на котором нет монополистов или государственных ценообразующих органов, диктующих цены товаров, такой рынок, на котором все его участники, будучи юридически равноправными, имеют так же примерно равное экономическое (имущественное) положение.
Имея примерно равное экономическое положение, участники идеального свободного рынка имеют примерно равные производственные возможности, позволяющие им получать примерно одинаковые доходы от продажи производимых ими товаров или осуществляемых ими услуг, благодаря чему все участники идеального свободного рынка имеют возможность в случае необходимости покупать любой товар, продающийся на рынке, или получать любую услугу.
(Поскольку осуществление тех или иных услуг по существу равнозначно производству товаров, продуктов труда, слово "услуги" в дальнейшем изложении применяться не будет, для упрощения текста будут применяться только слова "товары", "продукты труда".)
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Введение теоретического понятия "идеальный свободный рынок" позволяет сделать вывод, что цена каждого конкретного товара на этом рынке - это выраженная в денежной форме (в определенной сумме денег) норма, определяющая соотношение обмена данного товара на другие товары, установленная общественным мнением, то есть, что это действительно общественно-признанная, общественно-образованная норма, поскольку цена товара на идеальном свободном рынке возникает, держится на одном уровне или изменяется, как результат взаимодействия, взаимовлияния отдельных мнений о цене этого товара всех участников рынка, то есть всего общества, образующего идеальный свободный рынок.
В данном теоретическом случае именно общественное мнение является тем невидимым субъектом, тем невидимым "органом ", который устанавливает цены, то есть нормы экономических отношений людей.
В реально существующих условиях любого общества с рыночной системой экономики идеального свободного рынка нет, хотя реально существующие рыночные условия могут выглядеть как свободный рынок, если нет монополий или государственных органов, диктующих цены, и все покупатели и продавцы юридически равноправны.
В любом реально существующем обществе с рыночной системой экономики есть богатые и есть бедные люди. Экономическое положение богатых и бедных людей сугубо неравное. Богатые люди имеют в своей собственности большие ценности — большие суммы денег, дорогие средства производства и другое дорогое имущество. Бедные люди имеют в своей собственности только малые ценности.
Для понимания сущности экономических процессов, происходящих в реально существующих рыночных условиях, следует рассмотреть такой теоретический рынок, а точнее, такую теоретическую рыночную систему, которая отличается от идеального свободного рынка тем, что в обществе, образующем эту рыночную систему, есть большая группа, класс, богатых людей, в
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собственности которых имеются большие ценности, и класс бедных людей, составляющих подавляющее большинство общества, но имеющих в собственности только малые ценности.
В реально существующих человеческих обществах нет четкой границы между классом богатых и классом бедных людей, есть люди очень бедные, менее бедные, очень богатые и не очень богатые, средние между богатыми и бедными.
Однако, теоретически, в целях лучшего понимания сущности процессов, происходящих в реальных рыночных условиях, можно допустить существование рыночной системы, в которой есть два класса людей - класс богатых людей, которые резко отличаются по экономическому положению от бедных людей, и класс бедных людей, мало отличающихся друг от друга по экономическому положению. Можно представить, например, что все богатые люди богаче бедных в 50, 100 и более раз, а бедные люди по наличию у них ценностей отличаются друг от друга не более чем в 2 - 3 раза.
Такую теоретическую рыночную систему можно представить в разных формах - либо в такой форме, когда класс бедных людей состоит из более или менее самостоятельных мелких производителей, а класс богатых людей состоит из посреднических торговцев, скупающих и перепродающих продукты труда, производимые мелкими производителями, либо в такой форме, когда класс бедных людей состоит из наемных рабочих и других наемных работников, а класс богатых людей состоит из нанимателей-капиталистов, либо в такой форме, когда класс бедных людей состоит частично из мелких производителей и частично из наемных рабочих и других наемных работников, а класс богатых людей состоит частично из вышеуказанных посреднических торговцев и частично из нанимателей-капиталистов. (Для лучшего понимания излагаемого вопроса может быть использована схема рассматриваемой теоретической рыночной системы. См. эту схему на стр. 26).
Из предыдущих статей видно, что наемный рабочий по существу является мелким производителем, а наниматель-капиталист посредническим торговцем, но поскольку наемные
18

рабочие и наниматели-капиталисты представляют особые формы мелких производителей и посреднических торговцев, соответственно, автор оставляет их с названиями, отличающими их от иных форм мелких производителей и посреднических торговцев. Вообще говоря, автор называет капиталистами или нанимателями-капиталистами богатых людей, нанимающих для производства товаров или для торговли наемных работников (наемных рабочих, наемных продавцов и других). Капиталистов, имеющих промышленные предприятия, автор называет (в частности на вышеуказанной схеме) промышленными капиталистами, имеющих торговые предприятия (например, магазины), автор называет иногда (в частности на вышеуказанной схеме) торговыми капиталистами.
Богатые люди могут покупать товары большой ценности.
Бедные люди не могут (не имеют возможности по причине бедности) покупать товары большой ценности, а могут покупать обычно только товары малой ценности.
Так богатый может купить большой многоквартирный дом. Бедный не может купить такого дома, он лишь снимет квартиру в таком доме на время. Богатый может купить крупную партию сырья (оптом), необходимого для какого либо производства, чтобы перепродать это сырье в розницу. Бедный может купить лишь небольшое количество сырья (в розницу), да и то еще в кредит, может быть.
Бедный не может быть обычно и продавцом товаров большой ценности, так как его индивидуальный труд бывает обычно источником только товаров малой ценности.
Богатый же может быть продавцом товаров большой ценности. Богатый, например, может скупить продукты труда бедных людей, то есть товары малой ценности, изготовленные бедными людьми, и затем продавать эти продукты труда крупной партией как товар большой ценности. Богатый может также нанять многих бедных людей (например, строителей), чтобы они построили для него по частям какой-то дорогой объект (например, многоквартирный дом), который он может продать затем как товар большой ценности.
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По причине того, что товары большой ценности могут покупаться или продаваться только богатыми людьми, в рассматриваемой теоретической рыночной системе возникает, существует рынок товаров большой ценности, участниками которого (покупателями или продавцами) являются только богатые люди. Бедные люди участниками этого рынка не являются, хотя формально этот рынок ни для кого не закрыт, доступ бедным людям на этот рынок закрыт не большим расстоянием до него, не географическими препятствиями, не государственными границами, не какими-либо заборами или стенами, а их бедностью и невозможностью для них производить товары большой ценности.
Цены товаров на рынке товаров большой ценности, поскольку они образуются, хотя и не всеми членами общества как на идеальном свободном рынке, но все же многими продавцами и покупателями (целым классом богатых людей), которые не могут образовать монополий, и поскольку формально этот рынок ни для кого не закрыт, выглядят как общественно-признанные, общественно-образованные нормы, как выражение общественного сознания, общественного мнения. Но в действительности цены товаров на рынке товаров большой ценности не являются выражением общественного сознания, общественного мнения, а являются выражением группового, классового сознания, группового, классового мнения богатых людей, являющихся участниками рынка товаров большой ценности.
Товары большой ценности, которые покупают богатые люди на рынке товаров большой ценности, чаще всего используются их покупателями для перепродажи, а не потребляются ими. Поэтому автор называет рынок товаров большой ценности посредническим рынком.
Товары малой ценности имеют возможность покупать и бедные и богатые люди.
Покупатели товаров малой ценности, которые покупают эти товары для потребления в быту или на производстве, а так же та группа богатых людей, которые покупают товары на посредническом рынке или у непосредственных производителей
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товаров, а затем перепродают эти же товары потребителям этих товаров, образуют потребительский рынок товаров малой ценности, или просто, потребительский рынок, на котором "стихийно" устанавливаются цены на товары, как правило, более высокие, чем цены на эти же товары на рынках покупки этих товаров посредническими торговцами.
Цены товаров на потребительском рынке, поскольку они образуются, как и на посредническом рынке, многими покупателями и многими продавцами, которые не могут образовать монополий, выглядят (как и на посредническом рынке) как общественно-признанные, общественно-образованные нормы, как выражение общественного сознания, общественного мнения.
Спрос на товары на потребительском рынке образуют преимущественно бедные люди, составляющие подавляющее большинство участников этого рынка, на котором они являются покупателями. Предложение товаров на потребительском рынке образует небольшая (по сравнению с численностью покупателей на этом рынке) группа посреднических торговцев (эта группа может состоять и из торговых и промышленных капиталистов), которые являются продавцами на этом рынке.
Часть товаров, продаваемых на потребительском рынке, потребляется для производства (как средства производства), другая часть товаров, продаваемых на потребительском рынке, потребляется для быта. Поэтому потребительский рынок делится на две части - производственно-потребительский рынок и бытовой рынок.
Цены товаров на бытовом рынке всегда проявляются непосредственно - в виде определенных сумм денег.
Цены товаров на производственно-потребительском рынке рассматриваемой теоретической рыночной системы могут проявляться так же непосредственно (в виде определенных сумм денег) если производство осуществляется полностью или частично мелкими производителями, которые имеют средства производства в своей собственности и по мере их использования покупают новые средства производства у посреднических торговцев или которые
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покупают средства производства у посреднических торговцев во временное пользование, в кредит, аналогично тому, как покупает средства производства у посреднических торговцев мелкий производитель, описанный во 2-й статье.
Если же в рассматриваемой теоретической рыночной системе производство товаров осуществляется хотя бы частично наемными рабочими, то цены товаров (средств производства), покупаемых фактически наемными рабочими у нанимателей-капиталистов на производственно-потребительском рынке (то есть цена сырья, цена временного пользования орудиями производства и др.) непосредственно в виде определенных сумм денег не проявляются, так как договор найма рабочего капиталистом не включает в себя формально договора о купле-продаже средств производства, хотя фактически такого рода сделка заключается при найме рабочего к капиталисту, так как при этом и рабочий и наниматель-капиталист знают, что наемный рабочий должен получить под свою ответственность от капиталиста все необходимые для работы средства производства. Это видно из предыдущих статей.
То, что цены средств производства, покупаемых фактически наемными рабочими у капиталистов при найме на работу, непосредственно не проявляются, привело к тому, что люди долгое время не понимали, что рабочий при найме на работу к капиталисту прежде всего покупает у капиталиста фактически (в кредит, во временное пользование) средства производства.
Бедные люди обычно не находят в обществе с рыночной экономикой никакого другого пути для получения средств к жизни, кроме как производить своим трудом полезные для общества продукты труда и, продавая их, получать деньги, необходимые для покупки товаров, которые нужны для удовлетворения жизненных потребностей.
Богатые люди находят другой путь для получения средств к жизни - посредническую торговлю той или иной формы, простую или сложную.
Труд бедных людей, как уже говорилось, обычно может быть источником только товаров малой ценности.
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Бедные люди могут продавать свои продукты труда, то есть производимые ими товары малой ценности, непосредственным потребителям этих товаров, если они (вышеупомянутые бедные люди) являются самостоятельными мелкими производителями, имеющими собственные средства производства, или если они (вышеупомянутые бедные люди) имеют хотя бы такое же или аналогичное экономическое положение, какое имеет мелкий производитель, рассмотренный во 2-й статье, до заключения соглашения с триединым собственником о продаже последнему продукта труда еще до его изготовления, или, иначе говоря, до заключения соглашения с триединым собственником о запродаже продукта труда еще до его изготовления. Однако, такая мелкая торговля в большинстве случаев экономически невыгодна для мелких производителей по причине трудности для них такого пути реализации их продуктов труда. Поэтому в реально существующих рыночных системах экономики при наличии в обществе большого числа мелких производителей появляются скупщики -посреднические торговцы, которые, пользуясь вышеуказанной трудностью реализации продуктов труда мелкими производителями, скупают эти продукты труда у мелких производителей по ценам, которые, как правило, ниже цен этих продуктов труда на потребительском и на посредническом рынках, и затем перепродают их. В связи с этим наряду с потребительским рынком, на котором продаются товары малой ценности, возникает, существует еще один рынок, на котором продаются товары малой ценности, рынок, на котором мелкие производители продают свои продукты труда или, иначе говоря, производимые ими товары малой ценности, скупщикам. Этот рынок автор называет производственным рынком товаров малой ценности, или просто, производственным рынком.
На производственном рынке "стихийно" устанавливаются цены на товары, более низкие, как правило, чем цены на эти же товары на посредническом и на потребительских рынках.
Если бы скупщиков не было и все мелкие производители продавали    бы    свои    продукты    труда    непосредственным
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потребителям этих продуктов труда, то производственный и потребительский рынки представляли бы один рынок, но в реально существующих рыночных системах экономики между производителями и потребителями товаров обычно есть посреднические торговцы и поэтому производственный и потребительский рынки функционируют как отдельные рынки с разными ценами на одни и те же товары. Как видно, несмотря на то, что мелкие производители имеют как будто возможность продавать свои продукты труда непосредственным потребителям этих продуктов труда, производственный рынок в реальных рыночных условиях обычно бывает отделенным от потребительского рынка. Когда же в реальных рыночных условиях появляется наемный труд в производстве товаров, то непосредственные производители товаров (то есть наемные рабочие) теряют всякую возможность продавать свои продукты труда непосредственным потребителям этих продуктов труда, так как могут продавать фактически свои продукты труда (как запроданные фактически еще до их изготовления) только нанимателям-капиталистам на производственном рынке фактически, отделенном от потребительского рынка.
Следует рассмотреть производственный рынок как отделенный от потребительского и в вышеописанной рыночной теоретической системе.
Если в указанной теоретической рыночной системе экономики производство товаров осуществляется полностью или частично многими мелкими производителями, а скупка их товаров осуществляется многими скупщиками, не образующими монополий, то цены товаров на производственном рынке, образованном этими мелкими производителями и скупщиками, выглядят, как и на посредническом и на потребительском рынках, как общественно-признанные, общественно-образованные нормы, как выражение общественного сознания, общественного мнения.
Если же в указанной теоретической рыночной системе экономики производство товаров осуществляется хотя бы частично наемными рабочими, то цены продуктов труда этих наемных
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рабочих на производственном рынке, образованном фактически наемными рабочими и нанимателями-капиталистами (как и цены средств производства на производственно-потребительском рынке в этом случае) непосредственно в виде определенных сумм денег не проявляются, так как договор найма рабочего капиталистом не включает формально договора о купле-продаже продукта труда рабочего, хотя такая сделка фактически заключается при этом (это видно из предыдущих статей). Непосредственно проявляется в этом случае в денежной форме (в форме заработной платы) лишь итог расчетов капиталиста с рабочим фактически за проданный фактически капиталисту продукт труда рабочего и за купленные фактически рабочим у капиталиста средства производства. При этом указанный итог не требуется подсчитывать, его обычно определяет так называемый "рынок труда".
Поскольку при превращении рыночной экономики, образованной преимущественно мелкими производителями и посредническими торговцами, в рыночную экономику, образованную преимущественно наемными рабочими и нанимателями-капиталистами (такой процесс обычно происходит в реальных рыночных системах экономики), цены товаров на производственно-потребительском и на производственном рынке перестают проявляться непосредственно (в денежной форме), люди, не видя этих цен, не увидели, к сожалению, ни указанных рынков, ни продаваемых - покупаемых на этих рынках товаров. Так К.Маркс в своем произведении "Капитал" исходит из того фактически, что указанных рынков нет в экономике, образован​ной наемными рабочими и нанимателями-капиталистами, а вместо этих рынков он видит "сферу производства", в которой наниматели-капиталисты якобы "потребляют" "рабочую силу" как товар, купленный якобы у наемных рабочих, и таким путем якобы получают "прибавочную стоимость".
Заработная плата (то есть фактически вышеуказанный итог расчетов капиталиста с наемным рабочим, "подсчитанный" рынком), поскольку она образуется многими наемными рабочими и многими капиталистами, не образующими монополий,  то есть
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аналогично образованию цен на товары в вышеописанной теоретической рыночной системе, выглядит как общественно-признанная, общественно-образованная норма, как выражение общественного сознания, общественного мнения.
Из изложенного понятно, что "рынок", существующий в обществе, в котором есть бедные и богатые люди, не является единым, общим для всех людей рынком, "рынок" этот представляет в действительности некоторую рыночную систему, в которой существуют несколько рынков фактически с разными ценами на одни и те же товары, что позволяет богатым людям получать доходы (прибыль) путем посреднической торговли между этими рынками.
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На изображенной схеме "посреднические торговцы" - это скупщики и др. торговцы, перепродающие продукты труда мелких производителей, "промышленные капиталисты" - это капиталисты, нанимающие наемных рабочих для производства продуктов труда, а так же нанимающие и других наемных работников если это необходимо по условиям работы их предприятий, "торговые капиталисты" - это посреднические торговцы, перепродающие
26

продукты труда, купленные на посредническом рынке, с помощью наемных торговых работников.
На схеме сплошными стрелками изображены пути движения (транспортировки, перехода, попадания) товаров с рынка на рынок. Пунктирными стрелками изображены пути движения средств производства и природных материалов, которые используются в производстве подобно сырью, с производственно-потребительского рынка или из природных условий, соответственно, в сферу производства, и готовых продуктов труда на производственный рынок.
Схема не отражает всей сложности стихийно развивающейся рыночной экономики, но помогает понять как в действительности происходит торговля в этой экономике и, в частности то, что при наличии в ней большого числа наемных работников и большого числа нанимателей в ней возникают «невидимые» рынки.
Природные условия, указанные в схеме, это преимущественно земля (хотя сюда же относятся и другие природные объекты).
Природные материалы, указанные в схеме, это все те полезные предметы, которые содержатся в природных условиях.
В начальный период развития рыночной экономики (образованной преимущественно мелкими производителями и посредническими торговцами) мелкие производители обычно имеют землю в виде мелких наделов. С течением времени мелкие производители теряют землю и большая часть их земли переходит в руки капиталистов. На схеме переход земли в руки капиталистов схематически изображен тем, что надписи «природные условия» и «природные материалы» обведены дополнительной прерывистой линией. Земля эта становится товаром, продаваемым фактически (в аренду) мелким производителям и наемным работникам на производственно-потребительском рынке.
Поскольку цены товаров на всех рынках рыночной системы (а так же заработная плата наемных работников) выглядят как общественно-признанные, общественно-образованные нормы, как выражение общественного сознания, общественного мнения, то они выглядят также и как вполне справедливые нормы.  Поэтому вся
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прибыль, которую получают богатые люди путем посреднической торговли, и в том числе путем найма рабочих и других работников, также выглядит как вполне справедливый доход. Поэтому законы, существующие в обществах с рыночной экономикой защищают доходы капиталистов и других посреднических торговцев.
Промышленные капиталисты скупленные ими на производственном рынке продукты труда перепродают чаще всего на посредническом рынке, хотя могут их перепродавать и на потребительском рынке. Однако, на потребительском рынке (на той его части, которую автор называет бытовым рынком) чаще всего перепродают указанные продукты труда торговые капиталисты, которые покупают свои товары у промышленных капиталистов на посредническом рынке.
Следует сказать, что если торговые капиталисты нанимают для реализации товаров наемных работников (наемных продавцов), то их экономические отношения с этими продавцами имеют ту же сущность, что и экономические отношения промышленных капиталистов с наемными рабочими. При этом в качестве сырья, перепродаваемого в кредит продавцу, служит товар, купленный торговым капиталистом на посредническом рынке, а готовый продукт в этом случае - это деньги, полученные продавцом за проданный им товар; рабочее место и "орудия торговли", передаваемые, продаваемые фактически во временное пользование, торговым капиталистом наемному продавцу, - это магазин, киоск, прилавок в магазине, весы, меры длины, объема, кассовые аппараты и др. При этом общая сумма денег, получаемая в итоге от перепродажи товара, реализуемого продавцом, делится на заработную плату продавца и на прибыль торгового капиталиста, аналогично тому как общая сумма денег, получаемая промышленным капиталистом в итоге его сложной торговли при найме рабочего, делится на заработную плату наемного рабочего и на прибыль нанимателя-капиталиста.
Следует отметить, что труд продавца по реализации товаров выглядит как "непроизводительный", но поскольку он необходим при    рыночной    экономике,    его    не    следует    считать
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"непроизводительным",   а следует считать отделившейся частью производительного труда.
Любой посреднический торговец (и в том числе любой капиталист) осуществляет свою посредническую торговлю (простую или сложную) только при условии,- что эта торговля приносит удовлетворяющую его прибыль (не ниже средней нормы прибыли). Если же прибыль от посреднической торговли каким-то товаром (какими-то товарами) оказывается меньше средней нормы, то посреднический торговец прекращает или сокращает торговлю этим товаром (этими товарами) и переходит на торговлю другим товаром (другими товарами), позволяющую ему получать удовлетворяющую его прибыль.
В ходе развития реально существующих рыночных систем экономики практически вся посредническая торговля оказывается в руках промышленных и торговых капиталистов.
Уменьшение прибыли капиталистов, как торговых, так и промышленных, ниже средней нормы прибыли происходит фактически по причине того, что цены на товары, которыми они торгуют, на рынке (на рынках) покупки товаров и на рынке (на рынках) перепродажи этих товаров, сближаются по величине друг с другом, то есть, иначе говоря, уменьшение прибыли капиталистов происходит по причине того, что уменьшается разница цен указанных товаров на указанных рынках.
Уменьшение прибыли капиталистов ниже средней нормы ее, как уже говорилось, приводит к прекращению или к сокращению ими торговли соответствующими товарами. Прекратить или сократить торговлю в этом случае может один капиталист, два, несколько или много капиталистов. В результате этого на указанных выше рынках разница цен указанных выше товаров прекратит уменьшаться а потом и увеличится (если спрос на указанные товары будет сохраняться, хотя и уменьшившийся) и капиталисты, не прекратившие торговлю указанными товарами, будут снова получать прибыль на уровне средней нормы.
Следует сказать также, что если торговля каким-то товаром (какими-то товарами) будет приносить капиталистам прибыль
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большую средней нормы, то в отрасль торговли этим товаром (этими товарами) будут переходить другие капиталисты. Это увеличит спрос на рынке покупки этого товара (этих товаров) капиталистами и увеличит предложение этого товара (этих товаров), на рынке перепродажи этого товара (этих товаров). В итоге в результате перехода капиталистов в указанную отрасль торговли прибыль капиталистов в этой отрасли торговли уменьшится и стабилизируется около средней нормы ее.
Таким образом вольно или невольно капиталисты регулируют цены товаров на. рынках, между которыми они осуществляют свою посредническую торговлю, поддерживая такие условия образования цен на различные товары, при которых (условиях) капиталисты получают прибыль в некотором соответствии со средней нормой ее.
В безмонопольной рыночной классовой системе (так можно назвать и описанную рыночную теоретическую систему и реально существующие или существовавшие безмонопольные рыночные системы) капиталисты регулируют описанным образом цены товаров обычно без какой-либо связи друг с другом, без какого-либо общего плана, "стихийно", можно сказать, лишь в личных, частных, интересах, но независимо от сознания какого-либо отдельного капиталиста и независимо от его отдельной судьбы (отдельный капиталист может и потерять свой капитал при этом) такая «стихийная» регулировка цен товаров приводит к сохранению условий, позволяющих капиталистам получать доходы от посреднической торговли.
Переходя из одной отрасли торговли в другую, капиталисты могут и не уменьшать общий объем торговли в обществе, если сокращая торговлю одними товарами, они будут в той же или в большей степени расширять торговлю другими товарами.
Однако, в реально существующих рыночных системах бывают такие периоды, когда разница цен товаров, позволяющая капиталистам получать прибыль, уменьшается очень значительно или даже исчезает совсем во многих или даже во всех отраслях торговли. Тогда переводить капиталы из одной отрасли торговли в
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другую становится бессмысленно для капиталистов. И тогда капиталисты совсем извлекают свои капиталы из торговли, прекращая или сокращая ее во многих или во всех отраслях. При этом сокращается весь в целом объем торговли в обществе, что обычно воспринимается в обществе как сокращение объема производства, что и происходит действительно из-за сокращения объема торговли, так как производство в рыночных системах с преобладанием наемного труда в производстве товаров находится в полной зависимости от посреднической торговли капиталистов. Как результат сокращения торговли капиталистами возникает экономический кризис.
Начальным пунктом всех перепродаж продуктов труда, совершаемых капиталистами в реально существующих рыночных системах, является производственный рынок, который при наемном труде в производстве товаров непосредственно не проявляется, хотя фактически существует. Конечным пунктом всех указанных перепродаж является потребительский рынок (обе его части). Производственно-потребительский рынок при наемном труде в производстве товаров также непосредственно не проявляется, хотя фактически существует.
Сокращая свою посредническую торговлю во время экономического кризиса, капиталисты воздействуют тем самым, в конечном счете, на цены товаров на производственном и потребительском рынках, вольно или невольно уменьшая цены товаров на производственном рынке и увеличивая цены этих товаров на потребительском рынке, в результате чего по истечении некоторого времени разница указанных цен товаров на указанных рынках увеличивается, и это снова позволяет капиталистам по​лучать удовлетворяющую их прибыль путем посреднической торговли.
Заработная плата наемного рабочего (или общий фонд заработной платы нанятого капиталистом коллектива наемных работников) - П, получаемые от капиталиста за изготовление какого-то продукта труда, представляют собой фактически разность цены этого продукта труда - Ц, существующей фактически на
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производственном рынке, и суммы цен средств производства — Ц, Цг, Цз,...Цп, затраченных на производство указанного продукта труда (то есть, цен сырья и других средств производства, потребляемых в производстве подобно сырью сразу, и цен временного пользования орудиями производства и другими средствами производства, постепенно теряющими свою ценность), существующих фактически на производственно-потребительском рынке, то есть
П = Ц - (Ц1+Ц2+Ц3+.. .+Цn)
При общем сокращении капиталистами посреднической торговли во время экономического кризиса фактическая цена продукта труда Ц на производственном рынке падает ввиду сокращения спроса на этот товар, а фактические цены вышеуказанных средств производства Ц1,Ц2,Цз,...Цп на производственно-потребительском рынке растут ввиду сокращения предложения этих товаров. Поэтому вышеуказанная разность, то есть заработная плата П, во время экономического кризиса уменьшается.
Общее сокращение посреднической торговли капиталистами и, вместе с тем, общее сокращение производства во время экономического кризиса приводит к большому увеличению численности безработных (в несколько раз по сравнению с докризисным временем).
Будучи в трудном экономическом положении безработные соглашаются работать за меньшую заработную плату, чем до кризиса. 
Поскольку безработных во время экономического кризиса очень много, то в результате их согласия работать за меньшую заработную плату "общественно-признанная" величина заработной платы "на рынке труда" уменьшается, хотя и продолжает выглядеть "общественно-признанной" и поэтому "справедливой". Из этого видно, что снижение "общественно-признанного" уровня заработной платы наемных работников во время экономического
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кризиса происходит под влиянием "стихийного" экономического насилия класса капиталистов над наемными рабочими и другими наемными работниками.
Во время экономического кризиса по причине сокращения посреднической торговли сокращается и предложение товаров на бытовом рынке. Это создает трудное экономическое положение для бытовых потребителей товаров, приводящее к повышению цен на бытовом рынке. Очевидно, что и в этом случае налицо "стихийное" экономическое насилие класса капиталистов над потребителями товаров. Бытовые экономические трудности усугубляют "стихийное" экономическое насилие, которому подвергаются наемные работники по причине увеличения безработицы.
Очевидно, что общее сокращение посреднической торговли капиталистами - это и есть форма проявления "стихийного" экономического насилия класса капиталистов над производителями (наемными рабочими и другими наемными работниками), а таюке и над потребителями товаров, покупающими товары на бытовом рынке.
"Стихийное" экономическое насилие класса капиталистов над производителями и потребителями товаров осуществляется не только во время экономических кризисов, но постоянно. Это видно уже из того, что вышеописанное "стихийное" регулирование цен товаров, позволяющее капиталистам получать прибыль в соответствии со средней нормой ее, происходящее постоянно (не во время экономических кризисов), осуществляется также с помощью сокращений посреднической торговли капиталистами, то есть с помощью "стихийного" экономического насилия класса капиталистов над производителями и потребителями товаров, отличающегося от экономического насилия во время экономического кризиса только тем, что сокращение посреднической торговли происходит не во всех, не во многих, а в отдельных отраслях посреднической торговли.
Наличие постоянной безработицы в реально существующих рыночных системах (а не только во время экономических кризисов) также     свидетельствует     о     постоянном     существовании
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вышеописанного "стихийного" экономического насилия в обществе.
Экономические кризисы являются лишь наиболее яркой формой проявления "стихийного" экономического насилия класса капиталистов над производителями и потребителями товаров.
Из сказанного должно быть понятно, что цены товаров на производственном и на потребительском рынках и заработная плата, вместе с тем, образуется фактически под непрерывным "стихийным" экономическим насилием капиталистов над производителями и потребителями товаров, так как капиталисты сокращают свою посредническую торговлю между указанными рынками и ухудшают тем самым экономическое положение производителей и потребителей товаров всякий раз, когда эта торговля не приносит им удовлетворяющей их прибыли.
Следует сказать, что по причине "стихийности" экономических кризисов происходящее при этом сокращение торговли и производства наносит экономический ущерб не только наемным рабочим и другим наемным работникам, но и капиталистам. Не выдерживая убытков, которые они терпят во время кризиса, многие капиталисты лишаются своих предприятий, которые переходят в руки белее крупных капиталистов, в результате чего происходит концентрация и монополизация посреднической торговли и производства.
Любой капиталист, сокращая свою посредническую торговлю и, вместе с тем, производство (если он промышленный капиталист) во время экономического кризиса или в другое время, не делает ничего незаконного с точки зрения законов, существующих в обществах с рыночной экономикой, - он при этом вполне правомерно стремится спастись от убытков, которыми грозит ему снижение цен на товар (товары), которым (которыми) он торгует.
• Поэтому при вышеописанном сокращении посреднической торговли и производства никакого экономического насилия над производителями и потребителями товаров как будто и нет со стороны капиталистов.
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Однако, поскольку сокращение торговли и производства капиталистами фактически вынуждает наемных работников работать за меньшую заработную плату, а потребителей платить большую цену за товары, такое поведение капиталистов является фактически "стихийным" экономическим насилием над производителями и потребителями товаров.
В свете изложенного в настоящей статье и в предыдущих статьях можно сказать, что прибыль капиталистов, которую они получают, нанимая наемных рабочих и других наемных работников, если даже капиталисты принимают трудовое участие в производственном процессе или торговле, нельзя назвать справедливо полученным доходом, так как прибыль капиталистов возникает обычно в большей своей части в результате общего "стихийного" экономического насилия класса капиталистов над производителями и потребителям товаров (то есть преимущественно над рабочим классом и другими наемными работниками).
Описанная теоретическая безмонопольная рыночная система экономики принципиально не отличается от реально существующих или существовавших безмонопольных рыночных систем экономики.
Поэтому всё, что было сказано об описанной теоретической безмонопольной рыночной системе экономики, относится и к реально существующим или существовавшим безмонопольным, домонопольным рыночным системам экономики, а также и к безмонопольным частям таких систем экономики, в которых одна часть экономики монополизирована, а другая часть остается безмонопольной.
6. ЧТО ПРОДАЕТ НАЕМНЫЙ РАБОЧИЙ НАНИМАТЕЛЮ-КАПИТАЛИСТУ (2-й вариант решения вопроса)
Нанявшись на работу, рабочий сначала, а также в ходе работы получает    у    нанимателя    средства    производства    (орудия
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производства, сырье и все, что нужно для работы) в кредит, то есть фактически покупает средства производства в кредит (при этом часть средств производства рабочий фактически покупает во временное пользование, иначе говоря, фактически берёт в аренду), а уже после этого, произведя своим трудом продукт труда, рабочий отдает свой продукт труда нанимателю.
Цена продукта труда рабочего больше цены средств производства, полученных рабочим в кредит у нанимателя. Поэтому часть продукта труда рабочего служит в натуральной форме для погашения этого кредита, а остающаяся после погашения кредита часть готового продукта оплачивается нанимателем деньгами. Сумма денег, получаемая при этом рабочим, называется заработной платой рабочего.
Из оказанного видно, что заработная плата не является ценой товара, продаваемого рабочим нанимателю, а является лишь частью цены продукта труда, полученного нанимателем от рабочего. Уже из этого можно понять, что рабочий продает нанимателю свой продукт труда, а не "рабочую" силу и не "труд". Кроме того, если утверждать, что рабочий продает нанимателю за заработную плату "рабочую силу" или "труд", то встает вопрос: а как же рабочий погашает полученный у нанимателя кредит? Ответ на этот вопрос возможен только один - наемный рабочий продает нанимателю не "рабочую силу" и не "труд", а свой продукт труда, при этом рабочий частично получает за продукт труда деньги (заработную плату), а частично погашает продуктом труда полу​ченный им кредит. При этом ясно также, что цена, по которой рабочий продает нанимателю свой продукт труда, равна сумме заработной платы рабочего и цены средств производства, полученных им в кредит у нанимателя.
На рынке цена продукта труда, по которой рабочий продает его нанимателю, непосредственно не проявляется. Не проявляется непосредственно на рынке и цена средств производства, по которой фактически продает их наниматель в кредит рабочему. Непосредственно на рынке проявляется (в виде "заработной платы", "оплаты труда", "цены труда") лишь итог расчетов
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рабочего с нанимателем за проданный рабочим продукт труда и за купленные рабочим средства производства. Поэтому люди не могли долгое время правильно понять, что продает наемный рабочий нанимателю-капиталисту, о чём уже говорилось в 5-й статье.
7. О ПРИНИЖЕНИИ РОЛИ НАЕМНЫХ РАБОЧИХ В
ПРОИЗВОДСТВЕ НА ОСНОВАНИИ НЕПРАВИЛЬНЫХ
ЭКОНОМИЧЕСКИХ ПОНЯТИЙ
Из предыдущих статей понятно, что наемный рабочий продает нанимателю свой продукт труда, а не "рабочую силу" и не "труд", как это считалось согласно известным двум точкам зрения, и что понятия о товарах "рабочая сила" и "труд", которые якобы продает рабочий нанимателю, являются ошибочными, неправильными.
Кроме того следует сказать, что оба указанные неправильные экономические понятия сугубо принижают, умаляют роль наемного рабочего в производстве, так как, во-первых, на основании этих понятий создается представление, что наемный рабочий якобы не является производителем своего продукта труда, а лишь снабжает нанимателя некоторым товаром ("рабочей силой" или "трудом"), который не является продуктом труда рабочего и который наниматель использует («потребляет») для производства своего товара, и так как, во-вторых, в обоих указанных неправильных понятиях никак не учитывается, что часть продукта труда, произведенного рабочим, идет на погашение кредита, полученного фактически рабочим у нанимателя.
Описанное сугубое принижение роли наемных рабочих в производстве происходило сотни лет и надо думать, что моральный и материальный ущерб причиненный в результате этого рабочему классу в целом, был очень велик. Этот ущерб причиняется рабочему классу и в настоящее время.
Для того, чтобы освободить рабочий класс от принижения его роли в производстве на основании вышеуказанных неправильных экономических понятий, необходимо широко распространить в
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обществе знания о том, что в действительности наемный рабочий продает нанимателю свой продукт труда, а не "рабочую силу" и не "труд".
8. О СОЦИАЛИСТИЧЕСКОМ КОММУНИЗМЕ
Коммунизм, в понимании его К.Марксом, который "марксисты" пытались построить в бывшем СССР, не был построен, и общество бывшего СССР возвратилось на путь немарксистского развития.
Сугубо тяжелый для общества бывшего СССР 70-летний "марксистский" эксперимент показал, что "марксисты" строили коммунизм по очень плохо продуманному плану. Маркс и "марксисты" даже основу своего плана построения коммунизма -принцип коммунизма ("от каждого по его способностям, каждому по его потребностям") понимали сугубо расплывчато, а как его практически осуществлять вообще не имели никакого представления и откладывали его практическое осуществление на далекое будущее.
Более серьезная проработка вопроса о принципе коммунизма позволяет сказать, что принцип коммунизма должен предусматривать хорошее, полное удовлетворение только жизненно-необходимых потребностей (как материальных, так и духовных), но что этот принцип не может предусматривать удовлетворение каких-то фантастических или слишком размашис​тых и тем более извращенных потребностей и, конечно, ни в коем случае осуществление принципа коммунизма не может означать бесконтрольное неограниченное пользование общественным богатством.
В свете сказанного принцип коммунизма следует уточнить так: "От каждого по способностям, каждому по его жизненно-необходимым потребностям". (В дальнейшем тексте будет иметься ввиду именно такой, уточненный принцип коммунизма).
В свете произведенного уточнения принципа коммунизма можно сказать, что относить осуществление принципа коммунизма на отдаленное будущее не только нет необходимости, но что этот
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принцип фактически давным-давно осуществляется в обществе или, точнее говоря, стремится осуществляться, поскольку он осуществляется "стихийно", без осознания обществом этого осуществления. Это видно из того, что очень многие люди независимо от того, насколько они способны дать что-нибудь полезное для общества (даже если они совсем неспособны дать что-либо полезное обществу), получали и получают от общества в большей или меньшей степени всё, что нужно для удовлетворения их жизненно-необходимых потребностей. Например, никогда никому и в голову не могло прийти потребовать от маленьких детей давать обществу что-нибудь полезное, поскольку они неспособны совершать полезный труд. В то же время общество всегда стремилось удовлетворить все жизненно-необходимые потребности детей. Подобное же отношение в обществе к инвалидам, престарелым, к временно нетрудоспособным людям и даже к тем трудоспособным людям, которые по независимым от них причинам не могут получать доходов от своего труда (например к безработным), поскольку все указанные люди независимо от того, сколько они приносят полезного для общества или даже не приносят ничего полезного, получают от общества средства, необходимые для поддержания их жизни, то есть общество осуществляет фактически в отношении указанных людей, как и в отношении детей, принцип коммунизма. Конечно, нельзя сказать, что принцип коммунизма осуществляется при этом во всех индивидуальных случаях достаточно полно и правильно, поскольку тенденция осуществления принципа коммунизма в отношении вышеуказанных людей обществом не осознана и юридически не зафиксирована, но что такая тенденция существует сомневаться не приходится. Принцип коммунизма при этом, как уже говорилось, осуществляется, точнее стремится осуществляться, "стихийно", без осознания обществом этого.
Поскольку общество не осознаёт, что принцип коммунизма фактически "стихийно" осуществляется (стремится осуществляться), есть явная необходимость просветить общество в этом   вопросе   и   юридически   зафиксировать   осуществление
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принципа коммунизма в объеме жизненно-необходимых потребностей, то есть практически в объеме прожиточного минимума, в отношении нетрудоспособной части общества а также в отношении тех трудоспособных людей, которые по независимым от них причинам не могут получать доходов от своего труда. Это должно привести к сознательному и, вместе с тем, к более правильному осуществлению принципа коммунизма.
Вполне понятно, что в отношении трудоспособных людей, кроме вышеуказанных, принцип коммунизма не может осуществляться, поскольку осуществление принципа коммунизма является выражением помощи общества людям, которые своим трудом по независимым от них причинам не могут обеспечить удовлетворение своих жизненно-необходимых потребностей, тогда как любой трудоспособный человек, обеспеченный средствами производства, не нуждается в указанной помощи, так как он не то​лько может своим трудом обеспечить удовлетворение своих жизненно-необходимых потребностей, но и может произвести жизненных благ (в эквивалентном, денежном, выражении) в несколько раз больше, чем ему необходимо для удовлетворения его жизненно необходимых потребностей.
В настоящее время в условиях реально существующей рыночной экономики трудоспособные люди по разному получают свои доходы и разной величины - в некоторых случаях очень малые, а в некоторых случаях очень большие, которые выглядят как несоответствующие затратам труда. Однако, даже очень большие доходы, если они получены без нарушения каких-либо официальных законов, считаются заработанными, плодом труда получающего эти доходы человека.
Капиталисты получают свой доход - прибыль на капитал чаще всего с помощью того или иного рода деятельности, которая представляет собой некоторый труд. Поэтому доход этих капиталистов выглядит как трудовой доход. И если даже некоторая часть капиталистов получает прибыль на капитал (вкладывая его в банки, в акции предприятий) практически без приложения какого -либо труда, тот факт, что этот капитал представляет собой как бы
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уже осуществленный, накопленный и сохраненный труд или, еще иначе говоря, "овеществленный" труд, позволяет думать, что и в этом случае доход капиталистов имеет трудовое происхождение.
Основная масса трудоспособных людей (это в настоящее время наемные рабочие) получают свои доходы - заработную плату в некоторой зависимости от количества и качества их труда (относительно друг друга).
Наемные работники умственного труда также получают заработную плату в некотором соответствии с количеством и качеством их труда.
В свете сказанного можно подумать, что в условиях реально существующей рыночной экономики осуществляется принцип социализма ("от каждого по его способностям, каждому по его труду").
Однако, указанные факты в действительности позволяют утверждать лишь то, что принцип социализма в условиях реально существующей рыночной экономики стремится осуществляться (как и принцип коммунизма) "стихийно", хотя фактически принцип социализма не осуществляется при этом или, иначе говоря, осуществляется неправильно. Это видно из того, в частности, что доходы наемных рабочих (заработная плата) находятся фактически под влиянием "стихийного" экономического насилия класса капиталистов над классом рабочих, которого люди не замечают, так как договоры найма рабочих капиталистами заключаются по видимости добровольно. Как видно из предыдущих статей, это невидимое людьми экономическое насилие, а также неправильные экономические понятия, усвоенные обществом как истина, приводят к образованию несправедливой, заниженной, рыночной нормы вознаграждения наемных рабочих за их труд, то есть несправедливой, заниженной, нормы заработной платы рабочих.
(В обществе сложилось представление, что заработная плата является вознаграждением наемного рабочего за его труд, из чего и возникла ошибочная точка зрения, что наемный рабочий продает нанимателю свой "труд". В действительности, как выяснено в предыдущих статьях, наемный рабочий продает нанимателю свой
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продукт труда, а не "труд". Однако, поскольку продукт труда не может быть изготовлен иначе как с помощью труда, заработную плату можно назвать вознаграждением за труд независимо от того, что продает наемный рабочий нанимателю не "труд" а продукт труда, и независимо от того, что вознаграждение это занижено по причине существования несправедливой рыночной нормы.).
Люди в условиях реально существующей рыночной экономики руководствуются "стихийно" образующимися на рынке нормами о величине прибыли на вложенный капитал и о величине заработной платы наемных работников, не зная, что эти нормы образуются под влиянием экономического насилия и под влиянием существующих в обществе неправильных экономических понятий, не осознавая поэтому, что эти нормы несправедливы.
Очевидно, что говорить о правильном осуществлении принципа социализма в условиях реально существующей рыночной экономики нельзя.
И рынок, нормы прибыли и заработной платы на котором а так же цены товаров образуются под влиянием "стихийного" экономического насилия и под влиянием неправильных экономических понятий, существующих в сознании общества, нельзя назвать свободным.
Для правильного осуществления принципа социализма (а с тем, чтобы принцип социализма правильно осуществлялся в обществе, не может не согласиться ни один добросовестный человек) необходимо образование в обществе действительно свободного рынка, то есть такого рынка, на котором нет вышеуказанного не​замечаемого людьми экономического насилия и участники которого освобождены от неправильных экономических понятий, которые в настоящее время существуют в сознании общества.
Самым первым шагом на пути образования действительно, свободного рынка и, вместе с тем, для достижения правильного осуществления принципа социализма в обществе должно быть просвещение общества по вопросу о существовании в обществе вышеуказанного    экономического    насилия    и    по    другим
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экономическим вопросам, по которым в настоящее время общество имеет неправильные понятия.
Вышеуказанное экономическое насилие в реально существующей рыночной экономике, как известно из предыдущих статей, существует потому, что в обществе с одной стороны существует класс богатых людей, в собственности которых находится основная масса средств производства и другого имущества большой ценности, а с другой стороны существует класс бедных людей, составляющих большинство общества, но неимеющих ни средств производства, ни других больших ценностей.
Поэтому следующим шагом на пути достижения вышеуказанных целей должно быть перераспределение в обществе между всеми людьми возможно более справедливо (по-видимому, так, чтобы не было ни очень богатых, ни очень бедных людей) всех средств производства и других богатств, имеющихся в обществе, которые до сего времени были распределены в обществе явно несправедливо.
Должен быть образован также центральный экономический фонд в обществе (ЦЭФ) для выплат по принципу коммунизма и для осуществления расходов на общественные нужды.
Экономическая структура общества после указанного преобразования представляется автору в следующем виде. В общих чертах.
Основными ячейками экономики должны быть кооперативные предприятия, производящие те или иные товары или оказывающие те или иные услуги, все работники которых должны быть коллективными собственниками этих предприятий. Кооперативы должны быть добровольными. Предприятия могут быть как промышленные, так и торговые. Могут быть и индивидуальные работники и торговцы, если они не захотят вступать в кооператив. По-видимому, в преобразованном обществе могут быть и предприятия с наемным трудом. Все предприятия (как кооперативные, так и предприятия с наемным трудом) а также индивидуальные работники и  торговцы  образуют рыночную
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систему, аналогичную рыночной системе, существующей в
реальных рыночных условиях, описанной в общей форме в 5-й
статье. В этой рыночной системе должны быть рынки мелкой
собственности
(производственный,          производственно-
потребительский и бытовой) и должен быть рынок крупной собственности (посреднический рынок). При этом, поскольку крупных капиталистов на рынках не будет, а в качестве крупных торговцев будут функционировать кооперативы, объединяющие большинство работников общества, цены на всех рынках (хотя они будут отличаться друг от друга на разных рынках) будут действительно общественно-признанными, а не будут только выглядеть общественно-признанными, не являясь таковыми, как это происходит в реально существующих рыночных условиях в настоящее время.
Поскольку посредническая торговля в преобразованном обществе не будет находиться в руках промышленных и торговых капиталистов, а будет осуществляться преимущественно промышленными и торговыми кооперативами, "стихийного" экономического насилия капиталистов над производителями и потребителями товаров не будет.
Поскольку капитал является как бы уже совершённым, накопленным трудом, вещественным выражением ранее совершённого труда, и поскольку чем больше капитала вложено в производство или в торговлю, тем больше будет производительность труда и, вместе с тем, тем больше будут доходы от производства или от торговли, доходы всех участников производства и торговли должны определяться, в соответствии с принципомсоциализма, не только величиной их непосредственного (живого) труда, но и величиной капитала, вложенного каждым из них в производство или в торговлю.
В связи со сказанным о капитале как о вещественном выражении ранее совершённого труда следует сказать также, что в преобразованном обществе люди, имеющие капитал, смогут получать доходы от вложения капитала в банки или в предприятия, не принимая непосредственного участия в труде.
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В условиях отсутствия вышеуказанного "стихийного" экономического насилия и при отсутствии в обществе неправильных экономических понятий в преобразованном обществе должны возникнуть общественно-признанные и поэтому вполне справедливые нормы вознаграждения за любой труд, а также за вложение в производство и в торговлю капитала.
Естественные монополии в преобразованном обществе должны быть под контролем общества.
Доходы работников естественно-монопольных предприятий а также доходы работников органов, выполняющих функции, необходимые для общественных нужд, должны устанавливаться по возможности одинаковыми с доходами работников со сходными видами труда немонопольных предприятий, работающих на рынок. При такой оплате труда работников естественно-монопольных предприятий и работников вышеуказанных органов, трудовые доходы этих работников также будут справедливыми, так как они будут равными общественно-признанной величине доходов вышеуказанных работников со сходным трудом.
Поскольку доходы всех людей от их труда и от вложения их капиталов будут справедливыми, это будет говорить о том, что принцип социализма в обществе будет осуществляться правильно.
На стр. 47 изображена в наиболее общей форме схема рыночной системы преобразованного общества (как её представляет автор в настоящее время).
Схема эта не отражает всей сложности преобразованной рыночной экономики.
Индивидуальные работники и индивидуальные торговцы на схеме не изображены, так как они составляют лишь малый объем в общественном производстве и торговле и так как их положение на схеме неопределенное.
В отношении предприятий с наемным трудом следует сказать следующее.
Предприятие с наемным трудом фактически представляет собой кооперацию, в которой капитал принадлежит капиталисту-нанимателю (или группе капиталистов), а наемные работники - это
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неформальные члены этой кооперации. Если заработная плата работников и доход (прибыль) капиталиста (капиталистов) в этой фактической кооперации будет определяться без влияния "стихийного" экономического насилия и без влияния неправильных экономических понятий, в соответствии с общественно-признанными нормами вознаграждения за труд и дохода на капитал, которые возникнут в преобразованном обществе, то, по-видимому, и заработная плата наемных работников и доход на капитал будут справедливыми и будут соответствовать принципу социализма.
На схеме сплошные и пунктирные стрелки обозначают то же, что и на схеме на стр. 26, штрихпунктирные стрелки обозначает предоставление услуг.
В отношении земли можно сказать следующее.
Земля в преобразованном обществе должна быть преимущественно кооперативной собственностью людей, образующих кооперативы, но может быть собственностью и отдельных людей и в том числе капиталистов. Какая-то часть земли должна быть государственной. По- видимому, часть земли должна быть собственностью тех или иных общественных организаций.
Теоретический "идеальный свободный рынок", который описан в 5-й статье, практически не может существовать по всей очевидности.
Однако, как видно из изложенного, путем устранения влияния "стихийного" экономического насилия и неправильных экономических понятий "стихийно" образовавшаяся реально существующая несправедливая рыночная система может быть превращена в справедливую рыночную систему, в которой норма вознаграждения за труд (норма заработной платы) и норма дохода от вложения капитала (норма прибыли) будут действительно общественно-признанными, а не будут только выглядеть таковыми, и в которой принцип социализма поэтому будет осуществляться вполне правильно.
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Однако, в рыночной экономике неизбежно возникают колебания цен в соответствии с изменениями соотношения спроса и предложения на товары и услуги. Эти колебания цен, а также другие причины, например стихийные бедствия, могут приводить к большому снижению трудовых доходов некоторых групп производителей а также доходов вкладчиков капитала по независимым от них причинам, в результате чего эти произво​дители и вкладчики капитала оказываются в трудном экономическом положении и их покупательная способность может очень сильно снижаться.
Одной из функций вышеуказанного ЦЭФ должно быть оказание экономической помощи по принципу коммунизма всем участникам
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общественно-трудового процесса (и кооперативным и индивидуальным и всем другим работникам, а также и тем вкладчикам капитала, которые участвуют в производстве не непосредственным живым трудом, а своим капиталом), которые по независимым от них причинам (например по причине большого снижения цены на товар, который они производят, при "перепроизводстве" этого товара, то есть при большом превышении предложения товара на рынке над спросом на него, или по причине стихийного бедствия) не смогут получать от своего труда или от своего капитала доходов, обеспечивающих удовлетворение их жизненно-необходимых потребностей.
При этом принцип коммунизма, поскольку он в этом случае будет осуществляться в отношении трудоспособных людей, должен предусматривать удовлетворение не только бытовых и других несвязанных с трудом потребностей (как он должен осуществляться в отношении нетрудоспособных людей), но также и удовлетворение потребностей, возникающих в связи с трудовой деятельностью людей, оказавшихся в трудном экономическом положении по независимым от них причинам.
Осуществляя экономическую помощь по принципу коммунизма вышеуказанным людям, ЦЭФ тем самым будет не только помогать этим людям преодолеть экономические трудности, но и будет одновременно централизованно регулировать рыночную экономику общества, поддерживая ее в состоянии стабильности, поскольку люди, получившие вышеуказанную экономическую помощь, не потеряют своей покупательной способности, которую они могли бы потерять, если бы не получили эту помощь, и поэтому уменьшение их доходов или даже полное прекращение их доходов не приведет к прекращению или к большому сокращению их спроса на необходимые им товары и, вместе с тем, не приведет к значительному снижению цен этих товаров и к уменьшению их. производства. Когда получающие вышеуказанную помощь ЦЭФ люди преодолеют свои экономические трудности, например перестроят свое производство на выпуск новых товаров или восстановят    свое    производство,    разрушенное    стихийным
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бедствием, что позволит им получать доходы, обеспечивающие ф сохранение их нормальной покупательном способности без помощи ЦЭФ, помощь эта будет не нужна и будет прекращена.
Как видно, осуществление принципа коммунизма в данном случае обеспечит сохранение экономики от сокращения производства, следовательно, ее нормальное стабильное развитие. Возможно, что в описанном случае могут возникнуть некоторые колебания в развитии экономики, но они будут не столь велики, чем в том случае, если бы принцип коммунизма не осуществлялся.
Если бы ЦЭФ не было и принцип коммунизма не осуществлялся в данном случае, то по причине снижения покупательной способности людей, оказавшихся в трудном экономическом положении, снизился бы спрос на товары, которые покупали эти люди, и, вместе с тем, снизились бы цены этих товаров и вслед за тем производство этих товаров, что привело бы к уменьшению доходов новых групп людей и, вместе с тем, к снижению покупательной способности этих групп людей, что в свою очередь привело бы к новому сокращению производства. В итоге этого процесса мог бы возникнуть общий экономический кризис в обществе.
Как видно, осуществление принципа коммунизма в отношении трудоспособных людей а также в отношении вкладчиков капитала, оказавшихся по независимым от них причинам в трудном экономическом положении, сугубо необходимо для правильного развития экономики, а, вместе с тем, и для правильного осуществления принципа социализма.
ЦЭФ, главной функцией которого должно быть осуществление принципа коммунизма так, как это было описано, должен пополняться с помощью налогов, взимаемых с трудоспособных людей, а также с людей, получающих доходы с капитала.
Поскольку после описанного экономического преобразования в обществе должны одновременно осуществляться принцип социализма (в отношении трудоспособных людей и в отношении вкладчиков капитала) и принцип коммунизма (в отношении нетрудоспособных людей и в отношении трудоспособных людей,
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попадающих по независимым от них причинам в трудное экономическое положение), а также поскольку с помощью осуществления принципа коммунизма будет совершаться централизованное регулирование экономики, общество это можно назвать социалистическим коммунизмом.
Как видно из изложенного, автор видит задачу построения социализма и коммунизма не в том, чтобы сначала осуществить (после долгих лет строительства "социализма") принцип социализма, а потом (еще через много лет) принцип коммунизма (к тому же сугубо расплывчато понимаемый), как это планировали и пытались делать "марксисты", а в том, чтобы прежде всего просветить общество о причинах существования экономической несправедливости в обществе, в частности о существовании экономического насилия в классовом обществе, которого люди не видят, а также о неправильных экономических понятиях, которые люди считают правильными, и автор сугубо надеется, что после того, как общество узнает в чем причины существования экономической несправедливости в обществе, оно позаботится о том, чтобы ликвидировать эти причины, а также и несправедливость, происходящую от этих причин, без долгих лет ожидания.
"Марксисты" уже давно говорили, что "рабочий класс стихийно влечется к социализму" и что они ("марксисты") стремятся лишь ускорить это стихийное движение к социализму. К сожалению, понятия "марксистов" о социализме и коммунизме и о развитии общества были неправильными и поэтому марксистский эксперимент по построению социализма и коммунизма оказался сугубо неудачным.
Фактически "стихийно" влечется к социализму и коммунизму всё общество, а не только рабочий класс, и есть поэтому твердые основания думать, что принципы коммунизма и социализма не будут до бесконечности "стихийно" влечься к своему осуществлению, но будут раньше или позже осуществляться в обществе вполне правильно.
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В настоящей статье изложены лишь основные идеи о путях осуществления в обществе принципов коммунизма и социализма.
Возможно, что будущее экономическое устройство общества не будет точно соответствовать представлениям автора.
9. ДОБАВЛЕНИЕ К СТАТЬЕ "ЧТО ПРОДАЕТ НАЕМНЫЙ
РАБОЧИЙ НАНИМАТЕЛЮ-КАПИТАЛИСТУ (2-Й ВАРИАНТ
РЕШЕНИЯ ВОПРОСА)"
Как видно из сказанного в статье, договор найма рабочего капи​талистом состоит фактически из нескольких договоров - это договор о получении рабочим в аренду орудий производства (в кредит), договор покупки рабочим сырья (в кредит), можно также указать договор о получении рабочим в аренду производственной жилплощади, договор о получении рабочим в аренду транспортных средств, договор об использовании рабочим электроэнергии и другие договоры, по которым рабочий получает у капиталиста в кредит средства производства. Заключительным договором в этом списке является договор о продаже рабочим капиталисту продукта труда. Этот договор включает в себя также договор о погашении рабочим всех вышеуказанных кредитов продуктом труда рабочего.
Хотя формально договоры, из которых фактически состоит договор найма рабочего капиталистом, в этом договоре не отражены, фактически все они существуют и нарушение любого из них капиталистом или рабочим позволяет контрагенту требовать возмещения ущерба, причиненного этим нарушением.
10. ДОБАВЛЕНИЕ К СТАТЬЯМ "ЧТО ПРОДАЕТ НАЕМНЫЙ РАБОЧИЙ НАНИМАТЕЛЮ КАПИТАЛИСТУ"
В указанных статьях рассмотрены экономические отношения нанимателя-капиталиста и наемного рабочего, производящего продукты труда. Но есть такие наемные рабочие и другие наемные работники (которых не называют "рабочими"), продукты труда которых не могут быть точно измерены, исчислены. В отношении таких работников применяется повременная заработная плата или
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заработная плата за ненормированный рабочий день. В этом случае продуктом труда наемного работника является тот полезный эффект, тот полезный результат, который создается трудом работника. Этот полезный эффект, хотя он и не может быть точно измерен, исчислен, наемный работник фактически продает нанимателю как продукт своего труда. Примерами таких наемных работников являются наемный сторож, секретарь, грузчик, дежурный электрик и др.
Есть также такие наемные работники, которые ничего не продают нанимателю (ни продукта труда, ни полезного эффекта труда), а делают услуги клиентам, за которые наемные работники получают от клиентов деньги, которые они отдают нанимателю. Из этих денег составляется заработная плата работников и плата работников за использованные для работы средства, полученные у нанимателя. Такими наемными работниками являются, например, наемный шофер такси или водитель и кондуктор трамвая (совместно). Сюда же можно отнести наемного продавца.
Есть и многие другие наемные работники, которые ничего не продают нанимателю, но платят ему деньги за средства, которые позволяют им зарабатывать, хотя эта плата формально не фиксируется.
11. МАТЕМАТИЧЕСКОЕ ИССЛЕДОВАНИЕ ИДЕАЛЬНОГО СВОБОДНОГО РЫНКА
В современном обществе производство разделено на очень много отраслей. Между работниками различных отраслей производства происходит обмен продуктами производства через рынок, на котором образуются кажущиеся общественно-признанными и поэтому справедливыми обменные эквиваленты -цены.
На существующих в настоящее время рынках цены не являются в действительности справедливыми. Главной причиной образования на рынках несправедливых цен является наличие очень больших имущественных различий между людьми. Кроме
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того некоторые отрасли производства являются "естественными" монополиями и образование рыночных цен на продукцию этих отраслей невозможно.
В статье "О рынках, о рыночных ценах, о заработной плате, о прибыли" описано теоретическое понятие "идеальный свободный рынок". В дальнейшем изложении в данной статье под словом "рынок" будет иметься ввиду "идеальный свободный рынок".
Как уже говорилось, современное общественное производство разделено на очень много отраслей. Однако, для упрощения теоретического рассмотрения можно допустить существование общества, производство которого разделено лишь на малое число отраслей, например всего на три отрасли, товаропроизводители которых, обмениваясь товарами на рынке, взаимно удовлетворяют все свои потребности. Для упрощения теоретического рассмотрения можно допустить также, что в вышеуказанных трех отраслях производства производятся и обмениваются на рынке только товары, идущие на бытовое потребление, а продукты труда, которые необходимы для производства (орудия производства, сырьё" и др.), изготовляются непосредственно самими производителями, а не покупаются ими на рынке. Схема описанной теоретической формы экономики изображена на стр.54. Следует отметить, что описанная упрощенная теоретическая форма экономики выглядит как переходная форма между натуральной формой экономики и рыночной формой экономики, поскольку все средства производства изготовляются самими производителями, а не покупаются на рынке, на рынке же продаются-покупаются только товары бытового потребления. Такая теоретическая форма экономики наиболее удобна для теоретического рассмотрения рыночных процессов.
На схеме в виде четырехугольников изображены 3 отрасли
производства частично натурального и частично рыночного характера. На рынке (рынок изображен пунктиром) продаются только   конечные   продукты   каждой   отрасли.   Обмен   этими продуктами между производителями разных отраслей изображен стрелками.
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Схема исследуемой теоретической формы экономики.
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В описанной форме экономики полная величина труда, который будет затрачиваться на производство конечного продукта труда отдельным производителем, составится из труда, затраченного непосредственно на производство этого продукта, а также из труда, затраченного на производство средств производства, потребляемых в производстве сразу (за один цикл производства), и части труда, затраченного на производство средств производства, потребляемых в производстве постепенно, величина которой (части) определяется в соответствии с величиной износа этих средств производства.
Рынок .описанной теоретической формы экономики может быть изображен математически, табличным способом (см. таблицы на стр. 66-69).
В этих таблицах буквами А, Б и В обозначены три отрасли производства. Расположение числовых показателей в той или другой вертикальной графе означает, что они относятся к соответствующей отрасли производства. Показатели, расположенные в горизонтальных зрафах, означают следующее:
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1
- число индивидуальных товаропроизводителей (по отраслям
производства).
2 - общее производство единиц конечного продукта (по
отраслям).
3 -  общее потребление  единиц  конечного  продукта на
собственные нужды товаропроизводителей (по отраслям).
4 - количество единиц конечного продукта, продаваемого и
покупаемого на рынке (по отраслям).
5 - среднее потребление единиц конечного продукта отрасли А
на одного товаропроизводителя (по отраслям).
5а - полное потребление единиц конечного продукта отрасли А (по отраслям).
6
- среднее потребление единиц конечного продукта отрасли Б
на одного товаропроизводителя (по отраслям).
6а - полное потребление единиц конечного продукта отрасли Б (по отраслям).
7
- среднее потребление единиц конечного продукта отрасли В
на одного товаропроизводителя (по отраслям).
7а - полное потребление единиц конечного продукта отрасли В (по отраслям).
8
- доля труда отдельных отраслей производства в общем труде
общества.
Все показатели производства и потребления товаров в таблице 1 и в других таблицах относятся к равным периодам времени.
В таблице 1 числа, выражающие численность товаропроизводителей, работающих в той или другой отрасли производства, а также количество производимых и потребляемых товаров, взяты произвольно круглыми и равными друг другу, соответственно, для упрощения понимания. (В случае необходимости эти числа могут быть взяты любыми другими и неравными друг другу. Это усложнит последующие расчеты, но не изменит существа дела).
Полная величина труда отдельных товаропроизводителей всех 3-х отраслей, затрачиваемая на производство их конечных продуктов труда, продаваемых на рынке, принята одинаковой,
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также для упрощения понимания. Под словом "труд" имеется ввиду "общественно-необходимый труд".
Кроме описанных принятых условий принято также условие, что на рынке в обращении находится некоторое неизменное количество бумажных денег, достаточное для осуществления обмена конечными продуктами труда между товаропроизводителями.
Как видно из таблицы 1, предложение товаров и спрос на товары на рынке по таблице 1 равны друг другу, поскольку продается столько же товаров сколько покупается.
При принятых условиях рыночные цены единиц товаров, продаваемых товаропроизводителями, равны друг другу. При этом все производители получают за продаваемые продукты труда одинаковые доходы, которые являются справедливыми при принятых условиях, поскольку за равный труд все товаропроизводители получают одинаковые доходы. (В таблицах равенство доходов товаропроизводителей разных отраслей выражается в том, что все отдельные товаропроизводители покупают и потребляют в среднем равное количество товаров).
В таких условиях у товаропроизводителей нет необходимости переходить из одной отрасли производства в другую (для чего требуется перестраивать производство) и если производство и потребление товаров не будут изменяться, то экономика общества, отображаемая в таблице 1, будет стабильной.
Однако, ни производство товаров, ни потребление товаров, а вместе с тем, ни предложение их, ни спрос на них на рынке не бывают неизменными.
Посмотрим, что произойдет если производительность труда в отрасли А увеличится вдвое (при прочих неизменных условиях).
При этом производство товара в отрасли А возрастет вдвое но сравнению с таким же периодом времени до увеличения производительности труда. (См. таблицу 2).
Если потребление товара отрасли А одновременно с увеличением его производства также возрастет вдвое (а вместе с тем, предложение его и спрос на него на рынке), то экономика
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общества, отображенная при таком условии в таблице 2, будет оставаться стабильной. Только обменные эквиваленты товаров изменятся. Одна единица товара отрасли Б или В будет обмениваться на две единицы товара отрасли А. При этом цена товара отрасли А будет вдвое меньше цены товара отрасли Б и цены товара отрасли В. Поскольку цена товара отрасли А при этом снизится вдвое, количество денег, необходимых на рынке для осуществления обмена между товаропроизводителями не увеличится. Труд товаропроизводителей отрасли А после повышения производительности труда станет легче чем до повышения производительности труда, так как при повышении производительности труда вдвое они будут производить 2 конечных продукта труда за то же время, в течение которого они производили до повышения производительности труда 1 конечный продукт труда. При этом величина труда, затрачиваемая на производство двух конечных продуктов труда, будет равна величине труда, ранее затрачивавшегося на производство одного конечного продукта труда. Денежные доходы товаропроизводителей всех отраслей при этом останутся одинаковыми от одинакового труда и справедливыми поэтому. У товаропроизводителей в этом случае не будет необходимости переходить из одной отрасли производства в другую.
Как видно, повышение производительности труда при условии одинакового возрастания производства товара отрасли А и его потребления и при условии одинакового возрастания предложения товара отрасли А и спроса на него на рынке улучшит экономическое положение общества, поскольку в этом случае все товаропроизводители будут потреблять по 2 единицы продукта отрасли А, тогда как до повышения производительности труда потребляли по одной единице продукта отрасли А за одно время.
Однако, одинаковое изменение производства товара и его потребления и, вместе с тем, одинаковое изменение предложения и спроса товара на рынке возможно лишь очень редко. Поэтому следует предположить, что рост потребления товара отрасли А и, вместе с тем, спрос на него на рынке не будут равны росту его
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производства и предложения его на рынке, а будут например меньше.
Это приведет к перепроизводству товара отрасли А и к снижению цены этого товара. При большом перепроизводстве цена товара отрасли А может понизиться очень значительно, в результате чего снизятся очень значительно денежные доходы товаропроизводителей отрасли А. Этих доходов может не хватить для покупки всего количества товаров отраслей Б и В, которое ранее покупали товаропроизводители отрасли А (по таблицам 1 и 2). Это приведет к перепроизводству также и товаров отраслей Б и В и к снижению цен этих товаров. В итоге возникнет общий кризис перепроизводства, так как сначала в отрасли А, а затем и в отраслях Б и В товаропроизводители будут сокращать производство как не дающее необходимых доходов. Очевидно, что в случае возникшего кризиса перепроизводства нарушится и справедливость величин доходов, получаемых товаропроизводителями, так как равный труд товаропроизводителей разных отраслей будет приносить им неравные доходы, которые будут к тому же меньше, чем доходы, которые товаропроизводители получали до кризиса.
Очевидно, что в последнем описанном случае повышение производительности труда в отрасли А приведет к отрицательным последствиям в экономике общества, несмотря на то, что само по себе повышение производительности труда полезно для общества.
Как видно, рынок сам по себе не может обеспечить стабильное, бескризисное развитие экономики а также и справедливость доходов, получаемых товаропроизводителями.
Очевидно, что для поддержания экономики в стабильном состоянии и для поддержания справедливости в получении доходов товаропроизводителями необходимо каким-то образом регулировать экономику централизованным образом.
Для этого, по мнению автора, должен существовать общественный (государственный) центральный экономический фонд (ЦЭФ), который должен оказывать экономическую помощь товаропроизводителям, попадающим по независимым от них причинам в трудное экономическое положение.
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Для того, чтобы в последнем описанном случае кризиса не произошло при повышении производительности труда в отрасли А, необходимо прежде всего сохранить покупательную способность товаропроизводителей отрасли А, уменьшившуюся по причине уменьшения их доходов. Уменьшение доходов товаропроизводителей отрасли А по причине перепроизводства их товара и снижения его цены должно быть компенсировано выдачей им некоторых сумм денег из ЦЭФ с тем, чтобы они могли купить всё вышеуказанное количество товаров, произведенных в отраслях Б и В. В результате этого стабильность экономики не нарушится, так как спрос на товары отраслей Б и В не снизится и производство в отраслях Б и В также не снизится поэтому.
При этом возникнет нарушение справедливого распределения обращающихся на рынке денег. У товаропроизводителей отраслей Б и В останется в запасе часть денег, которые они раньше расходовали на покупку товара отрасли А, поскольку они покупают этот товар по снизившейся цене. По-видимому в этом случае часть дохода товаропроизводителей отраслей Б и В, образовавшаяся по причине снижения цены товара отрасли А, должна быть передана в ЦЭФ (по-видимому путем взимания подоходного налога).
Очевидно, что многие товаропроизводители отрасли А в связи со снижением цены товара отрасли А пожелают перейти в другие отрасли производства, цены товаров которых остались высокими. Такой переход товаропроизводителей отрасли А в другие отрасли целесообразен не только для повышения снизившихся доходов товаропроизводителей отрасли А, но и для ликвидации кризисного состояния экономики и для приведения ее в новое стабильное состояние.
Поэтому ЦЭФ должен обеспечить переход части товаропроизводителей отрасли А в другие отрасли путем финансирования этого перехода, то есть ЦЭФ должен будет обеспечить товаропроизводителям отрасли А, переходящим в другие отрасли, путем выдачи им некоторых сумм денег, покупку товаров отраслей Б и В в течении того времени, которое им будет необходимо для изготовления средств производства необходимых
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для работы в отраслях Б и В и для обучения работе в этих отраслях. Таким образом с помощью ЦЭФ будет обеспечен трудный экономически переход товаропроизводителей из одной отрасли производства в другую. После перехода части товаропроизводителей из отрасли А в отрасли Б и В экономика придет в новое стабильное состояние, при котором спрос на товары всех отраслей будет равен предложению этих товаров. Необходимая численность товаропроизводителей, переходящих из отрасли А в отрасли Б и В определится по степени стабилизации экономики.
Когда экономика выйдет из кризисного состояния и придет в стабильное состояние, экономическая помощь ЦЭФ товаропроизводителям, попавшим в трудное экономическое положение во время кризиса, будет не нужна.
Финансирование перехода товаропроизводителей отрасли А в другие отрасли со стороны ЦЭФ (также как и финансовая помощь товаропроизводителям отрасли А по причине снижения цены их товара) приведет к увеличению количества обращающихся на рынке денег. Количество этих денег может быть уменьшено путем взимания подоходного налога с товаропроизводителей и передачи полученных денег в ЦЭФ.
Очевидно, что описанное регулирование экономики путем экономической помощи товаропроизводителям связано с большими финансовыми затратами со стороны ЦЭФ, но если описанного регулирования экономики не проводить, то ущерб, который общество потерпит от кризисного состояния экономики, будет, по всей очевидности, намного больше, чем затраты на описанное регулирование.
Стабильное состояние экономики, которое возникнет после перехода части товаропроизводителей отрасли А в другие отрасли может быть различным в зависимости от конкретных условий, в частности от изменения потребностей общества в тех или иных товарах.
Одна возможная форма этого стабильного состояния экономики отображена в таблице 3.
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Как видно из этой таблицы, часть товаропроизводителей перешла из отрасли А с повысившейся производительностью труда в отрасли Б и В. В результате общее производство товаров в отраслях Б и В выросло. Как видно, выросло производство товара и в отрасли А, так как из этой отрасли ушло несколько меньше товаропроизводителей, чем это было необходимо для сохранения производства в этой отрасли на уровне таблицы 1. Видно также, что в результате увеличения производства во всех отраслях потребление всех товаров обществом и всеми его индивидуальными членами также увеличилось. Как видно, ! возможность удовлетворения потребностей общества и его индивидуальных членов стала больше.
Другая возможная форма нового стабильного состояния экономики отображена в таблице 4.
В этом случае, как видно, часть товаропроизводителей образовала новую отрасль производства - Г, в результате чего в потребление общества поступил новый продукт. Одновременно несколько увеличилось производство товаров и в отраслях А, Б и В ввиду соответствующего перераспределения товаропроизводителей в отраслях.
Следует добавить, что общественно-необходимый труд, который выполняют при изготовлении их продуктов труда отдельные товаропроизводители отрасли Г, принят равным ! величине общественно-необходимого труда отдельных товаропроизводителей других отраслей при изготовлении ими их продуктов труда.
Пункт 8 в таблице 4 означает среднее потребление единиц конечного продукта отрасли Г на одного товаропроизводителя (по отраслям).
Пункт 8а в таблице 4 означает полное потребление единиц конечного продукта отрасли Г (по отраслям).
Пункт 9 в таблице 4 означает то же, что в других таблицах озна​чает пункт 8.
Еще одна возможная форма нового стабильного состояния экономики общества отображена в таблице 5.
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В этом случае производство и потребление товаров всех отраслей осталось на уровне таблицы 1, хотя и произошло перераспределение товаропроизводителей по отраслям. Зато труд, который затрачивает теперь общество на достижение экономического уровня по таблице 5, стал меньше. Отношение всего общественного труда, затрачиваемого на производство всех товаров по таблице 5 ко всему общественному труду по таблице 1 составляет 5/6. Это говорит о том, что, хотя общество и не поднялось на новый уровень производства и потребления товаров, но зато оно больше теперь имеет свободного времени, то есть члены общества могут теперь больше времени отдавать отдыху, повышению образования, семейным делам и т.п.
Как видно, таблица 5 отражает, как и таблицы 2,3,4, более высо​кую ступень жизни общества (по сравнению со ступенью отраженной в таблице 1), наступившую в результате повышения производительности труда в отрасли А.
Вполне понятно, что могут быть и различные промежуточные между отображенными в таблицах 1,2,3,4 и 5 (а также и другие, отличные от указанных) стабильные состояния экономики, которые могут возникнуть в результате увеличения производительности труда в отрасли А.
Выше были рассмотрены последствия увеличения производительности труда в одной из отраслей экономики с идеальным свободным рынком и возможность ее централизованного регулирования в этом случае.
Далее рассматриваются последствия уменьшения производительности труда в одной из отраслей указанной экономики и возможность ее централизованного регулирования в этом случае.
Посмотрим, что произойдет если производительность труда уменьшится в одной из отраслей экономики.
За исходное состояние экономики примем состояние, которое отображено в таблице 3.
Допустим, что производительность труда уменьшилась в отрасли Б в 1,5 раза. При неизменности других условий.
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Очевидно, что общее производство товара отрасли Б и предложение его на рынке при этом также уменьшатся в 1,5 раза.
Если бы потребление товара отрасли Б во всех отраслях и, вместе с тем, спрос на него на рынке одновременно с уменьшением его производства и предложения его на рынке также уменьшились в 1,5 раза, то состояние экономики общества (при неизменности спроса в предложения других товаров) осталось бы стабильным (оно отображено в таблице 6). Только соответствующие обменные эквиваленты товаров изменились бы. Товары отрасли Б стали бы в 1,5 раза дороже товаров отраслей А и В.
Однако, понятно, что такой вариант развития потребностей общества сугубо маловероятен.
Поэтому следует предположить, что уменьшения спроса на товар отрасли Б не произойдет на рынке при уменьшении производительности труда в отрасли Б, а если и произойдет, то меньше, чем уменьшение предложения товара отрасли Б (а ведь может даже и возрасти по сравнению с ранее существовавшим спросом). В этих случаях цена товара отрасли Б возрастет очень сильно и станет очень высокой.
Поэтому у товаропроизводителей отраслей А и В возрастут расходы на покупку товара отрасли Б и поэтому уменьшится их покупательная способность и их спрос на товары их отраслей. Поэтому цены товаров отраслей А и В понизятся. Это приведет к снижению доходов товаропроизводителей отраслей А и В. В то же время доходы товаропроизводителей отрасли Б несправедливо возрастут, несмотря на снижение производства товара отрасли Б.
Как видно, по причине уменьшения производительности труда в одной из отраслей производства (в отрасли Б в данном случае) на рынке возникнет с одной стороны недостаток товаров отрасли Б, а с другой стороны излишек товаров отраслей А и В. Распределение доходов товаропроизводителей, как видно, будет несправедливым при этом. Очевидно, что уменьшение производительности труда, как и повышение производительности труда, может привести к некоторому кризису в экономике с идеальным свободным рынком, хотя и другого характера чем кризис перепроизводства.
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Из сказанного еще раз видно, что свободный рынок, даже идеального вида, не может сам по себе обеспечивать правильное, стабильное, бескризисное развитие экономики.
Очевидно, что и в случае уменьшения производительности труда в одной из отраслей экономики с идеальным свободным рынком необходимо централизованное регулирование экономики, чтобы достигнуть ее стабильности и справедливости доходов товаропроизводителей.
Конечно, при уменьшении производительности труда в отрасли Б путем централизованного регулирования экономики достигнуть повышения экономического уровня общества нельзя, но можно достигнуть стабильности экономики и справедливости доходов товаропроизводителей при общем понизившемся экономическом уровне общества.
Централизованное регулирование экономики в этом случае должно, по-видимому, осуществляться путем выдачи некоторых сумм денег из ЦЭФ товаропроизводителям отраслей А и В для повышения их покупательной способности и для обеспечения возможности перехода части товаропроизводителей из отраслей А и В в отрасль Б. Аналогично тому как это описывалось выше в случае с повышением производительности труда.
В результате описанного регулирования расстроенная экономика должна прийти в новое стабильное состояние, форма которого может быть различной. Одна из форм этого стабильного состояния отображена в таблице 7. Как видно из этой таблицы, число товаропроизводителей при этом в отрасли Б увеличилось, а в отраслях А и В уменьшилось. Таким образом уменьшившееся производство товара отрасли Б несколько увеличилось за счет некоторого уменьшения производства товаров отраслей А и В. Среднее индивидуальное потребление всех товаров уменьшается по сравнению с потреблением при исходном состоянии экономики (по таблице 3).
Как видно из таблицы 7, после проведенного централизованного регулирования экономика пришла в стабильное состояние (спрос и предложение всех товаров на рынке стали равны друг другу), и
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распределение доходов товаропроизводителей стало справедливым (поскольку за равный труд товаропроизводители получают равные доходы).
Автор рассматривал и другие случаи изменения условий на идеальном свободном рынке и выяснил, что экономика с идеальным свободным рынком не может быть постоянно стабильной без централизованного регулирования.
Дополнение к статье.
По известным экономическим понятиям:
Цена товара на рынке - это выраженный в деньгах обменный эквивалент товара, существующий на рынке.
Стоимость товара на рынке - это цена товара, пропорциональная величине общественно-необходимого труда, затраченного на производство товара.
Содержание изложенной статьи позволяет сделать дополнение к известному понятию стоимости товара:
Стоимость товара на идеальном свободном рынке - это цена товара, существующая на идеальном свободном рынке при стабильном состоянии экономики, когда спрос и предложение всех товаров на рынке равны друг другу.
Изложенная статья № 11 имеет лишь теоретический характер, рынок рассмотрен в статье в упрощенном виде. Но автор думает, что статья эта поможет понять ее читателям сущность процессов, происходящих на реальных рынках, и пути регулирования реальной рыночной экономики.
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